
 2_TamaraMilenkovic.fm; str. 150

Mr Tamara Milenkoviõ - Kerkoviõ,
asistent, Ekonomski fakultet, Niå UDK 341.24:347.7

Uøeåõe treõih strana prema pravnom vodiøu UN za 

meæunarodne kontratrgovinske transakcije

Izvod

Nakon drugog svetskog rata uspostavio se novi koncept autonomnog prava
meæunarodne trgovine, zasnovan na opåteprihvaõenoj trgovaøkoj praksi. Glav-
ne osobine ove puzave mreÿe obiøajnih pravila su opåtost, transnacional-
nost i arbitraÿa, kao naøin reåavaña sporova. Autonomna pravila koja ureæu-
ju poslove u "areni" meæunarodne trgovine razvijana su u praksi, izraÿena u mo-
delima ugovora, stndardnim klauzulama, opåtim uslovima isporuke i trgovaø-
kim obiøajima. Uprkos velikim razlikama u pravnoj nauci, u objaåwavawu prir-
ode ove "ponovo roæene lex mercatoria" postoji sledeõa objektivna øiwenica. U
oblasti lex mercatoria nastalo je mnoåtvo novih ugovora, nepoznatih u nacion-
lanim zakonodavstvima, kao åto su franåizing, faktoring, lizing, akredi-
tiv, eventualni akreditiv, tajm-åearing ugovori, pravovremeni ugovori i dru-
gi. Koncept kontratrgovine izgraæen je u okvirima nove lex mercatoria. Uprkos
øiñenici da kontratrgovina izlgeda zastarelo, praksa kontratrgovine ra-
ste  u veõini svoji oblika. Kontratrgovina je zajedniøki izraz za veõinu oblika
i naøina koji povezuju dva izvozna posla, jednog koji proizlazi iz izvoznikove
zemqe i drugog iz uvoznikove. Ova dva uzajamna posla obuhvataju dva ugovora o
nabavci u dva smera, povezana protokolom. UNCITRAL je pripremio i 1993. godi-
ne usvojio Pravni vodiø UN za meæunarodne kontratrgovinske poslove. Ovaj
ølanak se usredsreæuje na preporuku Vodiøa i wegove savete u reåavawu uøeåõa
treõih lica u kontratrgovinskim poslovima – sluøajeve u kojima, odreæeno li-
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ce poverava kupovinu ili prodaju robe koju namerava da obavi, treõem licu, ume-
sto liøno da je obavavi.

Kçuøne reøi: kontratrgovina, pravni vodiø, Ujediñene nacije, meæunarodni
trgovinski poslovi

Uvodna razmatraña o kontratrgovini

“What would this island be without foreign trade, but a place of confinement to
the inhabitants, who (without it) could be but a kind of hermites, as being se-
parated from the rest of the world: it is a foreign trade that renders us rich,
honourable and great, that gives us a name and esteem in the world. ”

Charles Molloy,

De Jure Maritomo et Navale, 1676

Drugu polovinu stoleõa koje je za nama obeleÿile su na svetskoj trgovinskoj
sceni dve “uskrsle”, za mnoge neoøekivane pojave. Prva od ñih, poznata u pravnoj
doktrini, ali sve viåe i u meæunarodnoj trgovinskoj praksi, kao lex mercatoria je
sredñevekovnog porekla, dok je poreklo druge pojave - kontratrgovine (counter-
trade) sasvim drevno. Oba ova fenomena odgovor su svetske zajednice trgovaca na
probleme koje pred nesavråeno svetsko trÿiåte i ograniøeña nacionalnih za-
konodavstava postavça zahuktali privredni ÿivot. 

Kosmopolitizam meæunarodne trgovinske prakse pokazao se neuporedivo in-
ventivnijim od prava (taønije od nacionalne legislative) i postao “spiritus mo-
vens” narastajuõe snage novog univerzalnog prava meæunarodne trgovine - nove lex
mercatoria, kao i jednog od ñenih markantnih instituta - kontratrgovine. Pored
øiñenice da i lex mercatoria i kontratrgovina predstavçaju pojave sa kojima se
svetska zajednica trgovaca kroz svoju istoriju veõ susretala, kao i da obe svoj po-
novni pohod poøiñu u periodu posle Drugog svetskog rata, ñih povezuje i zajed-
niøki, krajñe kontroverzan tretman u pravnoj doktrini. U pravnoj se nauci raz-
vila veoma ÿiva, i daçe aktuelna polemika o postojañu i karakteru lex mercato-
ria, koja s vremena na vreme dobija srazmere pravog nauønog konflikta, dovodeõi
svoje uøesnike na pozicije izbora izmeæu dobra i zla. Sliønu sudbinu, mada, isti-
ne radi uz mnogo mañe interesovaña, pa øak i preõutkivaña od strane pravnih
autora imala je i kontratrgovina, posebno u vreme svoje najveõe zastupçenosti u
meæunarodnoj trgovini, 70-ih i 80-ih godina proålog veka. 

Kako doktrinarna dihotomija o autonomnosti novog prava meæunarodne trgo-
vine- nove lex mercatoria, daleko premaåuje okvir ovog rada, ukazaõemo samo na
osnovne postavke tog problema.1) Nakon Drugog svetskog rata otpoøiñe kontinu-
irana ekspanzija meæunarodne trgovine, a kao posledica ogromnog razvoja nauke i
tehnike svet postaje “globalno selo” u kome otpoøiñe borba za nova trÿåta i
unapreæeñe sredstava distribucije robe i usluga. Ograniøeña uspostavçena na-
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cionalnim zakonodavstvima dovode do stvaraña novih pravnih tehnika i instru-
menata u meæunarodnoj trgovini i time do novog koncepta prava koje reguliåe
meæunarodnu trgovinu. Åezdesetih godina prof. C. Schmitthoff zajedno sa nekoli-
cinom drugih autora, meæu kojima Ph. Kahn, B. Goldman, E. Langen, A. Goldstein i
dr. poøiñu da uobliøavaju doktrinu novog trgovinskog prava koje nastaje nezavi-
sno od nacionalnih zakonodavstava, a utemeçeno je na opåteprihvaõenoj trgo-
vinskoj praksi i obiøajima proisteklim iz te prakse. 2) 

Meæunarodno trgovinsko pravo proålo je u svom razvoju tri stadijuma. Prvi
je period sredñevekovnog trgovinskog prava, stare lex mercatoria stvorene kao
staleåko pravo trgovaca koje se raæalo u doba Prvog krstaåkog pohoda. Samo je
ovo pravo bilo istinski internacionalno jer se sastojalo od prakse i obiøaja ko-
ji su se primeñivali åirom Evrope. Na svakom mestu trgovci su na isti naøin
obavçali poslove, a isti obiøaji vaÿili su i u Londonu, Remsu, Kelnu ili Mila-
nu. U drugom periodu razvoja, u doba pojave nacionalnog trgovinskog prava, ono
poøiñe da gubi svoj kosmopolitski karakter, kroz proces inkorporacije u naci-
onalna zakonodavstva evropskih zemaça. Dvadeseti vek doneo je novu etapu u raz-
voju prava meæunarodne trgovine, kroz proces oÿivçavaña univerzalnog prava
trgovaca. Putem ugovora koje zakçuøuju na osnovu opåteprihvaõene prakse i obi-
øaja koji su temeç te prakse, a joå viåe kroz svoje trgovinske asocijacije, trgov-
ci (ali sada i svi drugi subjekti u meæunarodnim trgovinskim transakcijama)
kreiraju korpus prava razliøit od onog u nacionalnim zakonodavstvima koji sve
viåe dobija karakter autonomnog pravnog poretka na transnacionalnom nivou. 

U jednom od prvih ølanaka posveõenih novom konceptu prava koje je u fazi
svog stvaraña, prof. Goldåtajn navodi da je univerzalna jednoobraznost pravila
kojima se reguliåe meæunarodna trgovina posledica øiñenice da su temeç toga
prava tri fundamentalna principa: princip autonomije voçe ugovornih strana,
princip po kome se ugovorne odredbe moraju poåtovati (pacta sunt servanda) kao
i arbitraÿno reåavañe sporova. 3)

Meæutim, za razliku od sredñevekovne lex mercatoria, kako istiøe prof.
Schmitthoff4) novu lex mercatoria karakteriåu dva znaøajna obeleÿja. Prvo, da ñen

1.  Viåe o tome “Lex Mercatoria and Arbitration”, A Discussieon of the New Law Merchant, ed.
Thomas Carbonneu, Kluwer,1998. , C. M. Schmitthoff:”The Law of International Trade”, in Com-
mercial Law in a Changing Economic Climate, 2nd ed. ,London:Sweet & Maxwell,1981. pp. 18-33,
R. Goode:”Commercial Law in the Next Millenium”, Sweet & Maxwell,London,1998. , H. Ber-
man:”The Law of International Commercial Transaction (Lex Mercatoria)", Emory J. "International
Dispute Resolution", Harvard University,1988, pp. 235-310, Goldstein,A. :”The New Law Mer-
chant Reconsidered”, in Law and International Trade, Frankfurt, 1973,pp. 171-174. 

2.  “In this way a new, autonomous law is being developed in practice, expresed in model contracts,
standard clauses, general terms of delivery, commercial custom and trade usage. Moreover, to the
extent settlement of differences is reffered to arbitration, a uniform legal order is being created. . . ”,
A. Goldåtajn,”The New Law Merchant””, International Business Lawyer, 1961,pp. 12. 

3. A. Goldstein: ”The New Law Merchant Reconsidered” in Law and International Trade, Festchrift
for C. M. Schmitthoff (Frankfurt,1973),pp. 171-174. 
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meæunarodni karakter mora biti u skladu sa konceptom nacionalnog suvereni-
teta na kome je svetski poredak joå uvek zasnovan, a koji je fons et origo øitavog
prava. Drugo, dok je sredñevekovna lex mercatoria stvarana stihijno i neplanski,
moderna lex mercatoria je promiåçena kreacija struønih tela i ñeno otelotvo-
reñe se vråi kroz meæunarodne konvencije, model zakone i pravne vodiøe meæu-
drÿavnih i nevladinih organizacija i agencija poput ICC, UNCITRAL, UNIDRO-
IT i dr. 

O ovoj treõoj, sadaåñoj fazi u razvoju meæunarodnog trgovinskog prava, au-
tori govore kao o “resurection de ius mercatorum”, “newly reborn lex mercatoria”,
smatrajuõi da se radi o novom, od nacionalnih zakonodavstava nezavisnom, auto-
nomnom i transnacionalnom pravnom poretku. 5)

Pored afirmativnih, postoje i drugaøije doktrinarne struje u pravnoj nauci
koje ovom fenomenu osporavaju postojañe, smatrajuõi da se radi o pojedinaønim,
specifiønim pravilima koja imaju alternativni i dopunski karakter u odnosu
na drÿavno pravo, kao i da sadrÿina i primena tih pravila ne odgovara pojmu
pravne norme. Oponenti koncepta lex mercatoria, kao autonomnog pravnog poret-
ka, navode da su pravila i obiøaji prihvaõeni od strane trgovinskog sveta isuvi-
åe raznolika, ali i nedovoçna da bi mogla da konstituiåu jedan objektivni
pravni sistem. Øitava “enigma lex mercatoria” po ñima je predimenzionirana, i
ova pravila su u najboçem sluøaju samo korisno, ali dopunsko sredstvo u rukama
arbitara. 6) Neki od predstavnika ovih doktrinarnih strujaña istiøu da nikako
ne moÿe biti reøi o sistemu prava, veõ da se radi o skupu principa i da koncept
principia mercatoria mnogo istinitije odraÿava prirodu, primenu i sadrÿaj ovih
pravila. 7)

Ne upuåtajuõi se u spor o karakteru novog prava meæunarodne trgovine, tre-
ba ipak istaõi da nagli i ekspanzivni razvoj novih pravnih instrumenata i ugo-
vornih formi koje nastaju izvan nacionalne legislative (contractus inomminatus,
contrat sans loi), a joå viåe kroz delovañe trgovinskih i drugih asocijacija, sve
viåe dolazi do racionalizacije i uniformnosti trgovinskih obiøaja i opåte-
prihvaõenih principa. Kroz kodifikatorski rad organizacija i udruÿeña poput
ICC, UNIDROIT, UNCITRAL, Evropske komisije za unifikaciju ugovornog prava,
Meæunarodnog udruÿeña pravnika (ILA) i drugih, pravila i obiøaji lex mercato-
ria se osmiåçeno kodifikuju i unifikuju. O takvoj tendenciji u razvoju lex mer-

catoria govori i gotovo univerzalna prihvaõenost i primena akata poput INCO-
TERMS, Jednoobraznih pravila i obiøaja za dokumentarne akreditive (UCP) do-

4. C. M. Schmitthoff:”The Law of International Trade” in Commercial Law, ed. by Ross Cranston,
Dartmonth,1992,pp. 21. 

5. Viåe o tome: R. Goode: ”Commercial Law in the Next Millenium”, Sweet and Maxwell, Lon-
don,1998. ; M. J. Bonell: ”The UNIDROIT Principles of International Commercial Contracts:
Towards a New Lex Mercatoria” Revue de Droit Affaires International 145,1997. 

6. A. Lowenfeld:”Lex Mercatoria:an Arbitrator’s View” in Lex Mercatoria and Arbitration, pp. 71-91. 
7. K. Highet:”The Enigma of the Lex Mercatoria” in Lex Mercatoria and Arbitration, pp. 133-135. 
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netih od strane ICC (Meæunarodne trgovinske komore), tzv. ñujoråka Konvenci-

ja o priznañu i izvråeñu stranih arbitraÿnih odluka (ratifikaciju izvråile

123 drÿave), potom Konvencija UN o ugovorima o meæunarodnoj prodaji robe

(CISG) doneta od strane UNCITRAL koju je do danas ratifikovalo 57 zemaça, a

trend univerzalnosti i transnacionalne prihvaõenosti nastavçen je 1994. god.

donoåeñem od strane UNIDROIT Naøela meæunarodnih trgovinskih ugovora8),

kao i Principa evropskog ugovornog prava koje je 1997. god. donela Evropska ko-

misija za unifikaciju evropskog ugovornog prava. 

Meæu instrumentima pravnog prometa koje je iznedrila (preciznije reøeno,

ponovo otkrila) nova lex mercatoria jedno od znaøajnih mesta zauzima institut

kontratrgovine. I pored svoje velike zastupçenosti na poçu meæunarodne trgo-

vine, ova ugovorna praksa koja se razvija praeter legem, izazvala je krajñe opreøne

stavove u pravnoj doktrini, a neretko se sreõu i stavovi onih ñenih kritiøara

koji je smatraju transakcijom krajñe neprimerenom stepenu razvoja moderne tr-

govine. Razlog tome je svakako poistoveõivañe kontratrgovinskih transakcija sa

idejnim polaziåtem samog koncepta kontratrgovine- u osnovi ideje kontratrgo-

vine odista je najstarija, çudskoj civilizaciji poznata transakcija - razmena

robe za robu - trampa. 

Meæutim, kao åto õe kasnija analiza ovog instituta pokazati, stav koji kon-

tratrgovinu svodi na “trade without money “ koncept daleko je od ñene stvarne

suåtine. 9) Kontratrgovina je svojom velikom zastupçenoåõu i ogromnim brojem

pojavnih oblika stvorila niz pravnih i praktiønih nedoumica. To je, svakako

uticalo na promenu prvobitnog stava UNCITRAL po kome je kontratrgovina samo

metod finansiraña drugih pravnih poslova i da zbog toga ne zahteva posebnu re-

gulativu. Meñajuõi svoj takav prvobitni stav, UNCITRAL 1993. god. usvaja tzv.

Pravni vodiø za meæunarodne kontratrgovinske transakcije koji je pripremila

radna grupa na øelu sa Bonell-om. 10)

8. Navodeõi sluøajeve u kojima se od strane mnogih zemaça Naøela veõ koriste u procesu

reformi domaõeg zakonodavstva (Ruska Federacija, Kamboœa, Kina, Estonija,Indonez-

ija, Izrael i Litvanija), Bonell daçe istiøe :”. . . . (T)he UNIDROIT Principles are already
making their mark in the international business and legal community. As several experts have
aknowledged, the UNIDROIT Principles are likely to be well received and to make significant con-
tribution because they reflect commercial law experiance from around the world and are codified in
a text that gives a definite and proovable material existance to the lex mercatoria. ”, J. M. Bonell,op.
cit. pp. 255. 

9. L. G. B. Welt:”Trade Without Money: Barter and Countertrade”,New York, Washington,1984. 
10. Legal Guide on International Countertrade Transactions (New York, 4-22 May 1992). Pravni

vodiø koji donosi Komisija UN za meæunarodno trgovinsko pravo ne predstavça akt koji

bi poput Konvencije bio obavezan dokument za zemçe potpisnice. Vodiø spada u tzv. soft
law i ima savetodavni karakter a ñegova je uloga da uspostavi pravila putem kojih õe

subjektima olakåati realizaciju ovih transakcija. Videti, Legal Guide, Introduction,pp.
1-4 (http:// www. uncitral. org). 
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Iako bez pretenzija da reåava doktrinarna pitaña koja je primena kontra-
trgovine stvorila, ovaj Pravni vodiø uneo je preko potrebni red u ovu oblast i
svojim reåeñima ponudio odgovore na mnoga otvorena pitaña. 

Kontratrgovina - anahronizam moderne trgovine?

Za kontratratrgovinu zaista nije preterano reõi da je kod ñe gotovo svako
pitañe sporno. Gotovo svaki od autora koji se ñome bavio dao je svoje, razliøito
viæeñe ñenog pojmovnog odreæeña i ñene tipologije, koristio drugi naziv (u li-
teraturi je u opticaju preko 40 termina - tek je donoåeñe Pravnog vodiøa donek-
le dovelo do terminoloåkog ujednaøavaña), davao drugaøiju procenu ñene zastup-
çenosti, prednosti i nedostataka koje ñena primena donosi, razliøito se izjaå-
ñavajuõi o ñenoj pravnoj prirodi. Nedostatak jedne sveobuhvatne analize prav-
nih aspekata kontratrgovine (izuzimajuõi Pravni vodiø) svakako oteÿava poj-
movno odreæeñe kontratrgovine. 11)

Veõina autora bi se, meæutim, sloÿila sa konstatacijom po kojoj je kontratr-
govina generiøki, opåteprihvaõeni pojam za bilo koji oblik trgovine kod koje
novac ne predstavça jedino ili potpuno sredstvo plaõaña za primçenu robu ili
usluge, veõ se umesto ili uz novøano plaõañe formira specifiøna veza izmeæu
dva odvojena ugovora o izvozu (snabdevañu robom ili uslugama), tako åto izvoz-
nik pristaje da kupi robu ili usluge od uvoznika do ugovorene vrednosti. Ovi se
aranÿmani otelotvoruju kroz razliøite tipve trgovinskih ugovora, poøev od jed-
nostavnog ali sve reæe koriåõenog bartera, pa sve do sloÿenih poslovnih tran-
sakcija koje ne korenspondiraju ni sa jednom vrstom poznatih ugovora. 12)

Uobiøajeno poslovañe u meæunarodnoj trgovini zasniva se na konceptu ugo-
vora o prodaji øija je suåtina u metamorfozi robe ili usluge u ñen novøani ek-
vivalent. Meæutim, kako jedan autor13) duhovito primeõuje, ima ironije u øiñe-
nici da ono åto pod trgovinom poimamo, u stvari predstavça kupovinu. Ma koliko
øudno izgledalo, samo se pojam kontratrgovine (countertrade) zaista poklapa sa
onim åto trgovina jeste. Kontratrgovinski aranÿmani predstavçaju alterna-

11. J. Rajski:”International Compensation Trade Transactions”, in International Contracts and Conflict
of Laws, ed. by P. Åarøeviõ, London,1990,pp. 103-107. T. B. Mc Vey:”Countertrade: Commercial
Practicies, Legal Issues and Policy Dilemmas”,16 International Law Journal of Georgetown Univer-
sity center, 1,1984. ,pp. 2. ; P. Mishkin:”Countertrade and Barter: The Basic Legal Structure”, Inter-
national Bussines Lawyer, 2, 1986. ,pp. 7

12. ”. . . Countertrade is a collective term which denotes various methods of linking two export transac-
tions, one emanating from the exporter’s country and the other from that of the importer. The sim-
plest forms of countertrade are reciprocal sales and barter but, as will be seen later, other types of
countertrade are also in use, some of great complexity. ” L. D’Arcy, C. Murray, B. Cleave ;”Schmit-
thoff’s Export Trade, - The Law and Practice of International Trade”, Sweet &Maxweel, Lon-
don,2000. ,pp. 240. 

13. G. Hammond:”Countertrade, Offsets and Barter in International Political Economy”, London,1990.
,pp. 2
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tivu tradicionalnom romanskom konceptu ugovora o prodaji (emptio - venditio).
Oni su nastali, a i razvijaju se, kao svojevrstan anahronizam savremene trgovine.
Naime, i pored øiñenice da se u komplikovanom mehanizmu savremenih trgovin-
skih operacija svake sekunde putem miliona elektronskih transakcija kupuju i
prodaju robe ili usluge vredne milijarde dolara, sa druge strane, u tom istom
svetu se, kroz serije kompleksnih kontratrgovinskih aranÿmana, razmeñuju robe
i usluge, a da pri tom do plaõaña ili ne dolazi, ili samo deo novøano izraÿene
vrednosti tih roba i usluga prelazi iz ruke u ruku. Upotreba bartera i kontra-
trgovine beleÿi u posledñih tridesetak godina znaøajan porast. Procene su veo-
ma razliøite, a neke od ñih ukazuju da kontratrgovina obuhvata od 8 do 30 proce-
nata ukupne meæunarodne trgovine. 14) 

Razloge za koriåõeñe kontratrgovinskih aranÿmana nije teåko naõi - prvi
od ñih je nedostatak novca. Meæutim, spoçnotrgovinski deficit samo je jedan od
razloga za koriåõeñe kontratrgovine. Pored ñega u literaturi se navode osva-
jañe novih trÿiåta pomoõu tehnike kontratrgovine, poveõañe obima prodaje,
prevazilaÿeñe problema sa nedostatkom gotovog novca, repatrijacija fondova
blokiranih u stranoj zemçi, uspostavçañe odnosa meæusobnog povereña sa part-
nerima, obezbeæeñe od gubitka konkurentnog trÿiåta itd. 15) Postoje i drugi
ozbiçni razlozi finansijskog, ekonomskog i politiøkog karaktera kao åto su
zaobilaÿeñe konkurencije, drÿavnog protekcionizma i buœetskog deficita, do-
laÿeñe do sirovina iz nerazvijenih i gotovih proizvoda iz razvijenih zemaça,
uøeåõe drÿava radi zaåtite svojih interesa i voæeña ekonomske politike ali i
mnogi drugi razlozi. 

Prvu etapu u koriåõeñu meæunarodnih kompenzacionih poslova (kako su u
vreme svoje pojave nazivani) nalazimo tridesetih godina 20. veka, kada se svetsko
trÿiåte, suoøeno sa kolapsom tada vaÿeõeg valutnog sistema okreõe ovim
aranÿmanima da bi ublaÿilo posledice recesije i nesigurnosti koju je ona stvo-
rila. Iako je nakon Drugog sv. rata moderna trgovina zasnovana na principima
multilateralnosti i monetarnosti, kao i na nesputanom protoku kapitala, roba
i usluga - svetsko trÿiåte je krajem 70-ih godina doÿivelo ono åto se u pravu na-
ziva rebus sic stantibus. Krah koncepta oliøenog sporazumom u Breton Vudsu, uzro-
kovanim padom vrednosti dolara kao i kasnijim viåestrukim poveõañem cene

14.  Ovako velike razlike u procenama uøeåõa kontratrgovine u svetskoj trgovini pos-

ledica su øitavog niza faktora od kojih su najznaøajnije velike razlike u termi-

noloåkom odreæeñu kontratrgovine, tako da autori pod ñom podrazumevaju sasvim

razliøite transakcije. Osim toga veliki broj takvih transakcija ostaje u domenu

poslovne tajne i podaci o tim poslovima se ne objavçuju. Po nekim izvorima, u vreme

ekspanzije kontratrgovine sredinom 80-ih godina, ona je obuhvatala øak 40% ukupne

meæunarodne trgovine. M. Brennan:”Government Pro-active Countertrade: a decade of
deals”,Murdoch Un. Press, No 171, June 1998. ,pp. 2. 

15. Viåe o tome: D. West:”Countertrade - An Innovative Approach to Marketing”, Barter News issue
No. 36, 1996. , C. Guyot:”Countertrade - Recent Legal Developments and Comparative Study”,
Revue de droit affaires, No 8, pp. 759 - 781. 
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nafte doveli su svetsko trÿiåte u stañe koje je najbliÿe uporediti sa recesi-
jom iz tridesetih godina. Produÿena ekonomska stagnacija Zapada, nakon buma iz
sedamdesetih godina, teåkoõe koje stvaraju nezaposlenost, monetarna nestabil-
nost, enormni buœetski deficiti razvijenih zemaça kao i visoki dugovi neraz-
vijenih i zemaça u razvoju, samo su neki od øinilaca koji su doveli do promena u
svetskoj privredi i oteÿali uobiøajenu trgovinsku razmenu izmeæu zemaça, za-
snovanu na tradicionalnoj tehnici kupovine i prodaje. Pored nedostatka novca i
svetske duÿniøke krize, na narastañe kontratrgovinskih transakcija uticale su
u velikoj meri i politiøke prilike aktuelne sedmdesetih godina veka koji je za
nama. Politiøke i ideoloåke konfrontacije ovaploõene na poçu meæunarodne
trgovine kroz konceptualne razlike izmeæu privreda Zapada i “planskih pri-
vreda” tadaåñeg Istoønog bloka, bez sumñe su bile joå jedan od snaÿnih genera-
tora kontratrgovine. Doda li se svemu tome i narastajuõi protekcionizam, suro-
va konkurencija i sve veõi globalni jaz izmeæu razvijenog Severa i nerazvijenog
Juga, postaje jasnije otkuda tako znaøajno prestrojavañe na ugovornu tehniku kon-
tratrgovine koju su mnogi smatrali reliktom nekih proålih vremena. Mera
uøeåõa kontratrgovine u meæunarodnim poslovnim transakcijama predstavça
meru entropije  savremenog meæunarodnog finansijskog sistema. 

Znaøajan broj autora govori o kontratrgovini kao o nuÿnom zlu i kao o po-
åasti savremene trgovine jer se, pored mnogih drugih nedostataka u odnosu na
klasiønu prodaju, ona protivi i osnovnim principima slobodne trgovine i libe-
ralizma oliøenim u GATT sporazumu øiji je naslednik STO. Meæutim, protivni-
ci kontratrgovine zaboravçaju da razorno dejstvo na svetsku trgovinu imaju eko-
nomski uslovi, a ne kontratrgovina eo ipso, jer ona sa svim svojim varijetetima
predstavça samo inventivan i krajñe praktiøan odgovor svetske zajednice trgo-
vaca na probleme sa kojima se susreõu. Kritika kontratrgovine predstavça u
stvari kritiku nesavråenog meæunarodnog trÿiåta. U ovim aranÿmanima uzi-
maju uøeåõa vlade, korporacije i pojedinci, a na svekoliku raåirenost tih tran-
sakcija ukazuje i ogroman broj posredniøkih agencija specijalizovanih za meæu-
narodnu kontratrgovinu, osnivañe brojnih nacionalnih udruÿeña za kontratr-
govinu (na pr. ACA -American Countertrade Association), kao i øiñenica da nema ug-
lednije banke u svetu koja nema posebno odeçeñe za kontratrgovinu. 

I pored ñene zastupçenosti na svetskoj trgovinskoj sceni kontratrgovina
ostaje neimenovani ugovor autonomnog prava meæunarodne trgovine (ako se uopå-
te i radi o ugovoru, jer je u teoriji sporna i sama pravna priroda ovih instrume-
nata) i uopåteno govoreõi nema pravnih pravila specifiønih za ovaj institut.
16) Utoliko su znaøajnija reåeña koja nudi Pravni vodiø UN o meæunarodnim
kontratrgovnskim transakcijama. 
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Pojmovno odreæeñe i tipologija kontratrgovine prema Pravnom 

vodiøu UN

Deo predstavnika pravne doktrine sklon je krajñoj simplifikaciji, pa øak,
ako je dopuåteno reõi i nauønoj nadmenosti u pristupu problemu kontratrgo-
vine, koji izjednaøavajuõi je sa barterom, smatraju da sintagma “nenovøana trgo-
vina “ objaåñava sve ñene dimenzije, ili se u najboçem sluøaju ona smatra “sofi-
sticiranom formom bartera”17). Barter odista predstavça bazu i idejno pola-
ziåte kontratrgovine, ali je brojnim varijetetima kontratrgovinskih aranÿma-
na kao i lucidnoåõu praktiønih reåeña, ta osnova toliko izmeñena, da su sve
mutacije, razliøita reåeña i moguõnosti definitivno udaçile kontratrgovinu
od ñenog genusnog pojma - trampe (bartera). Ta je veza u velikom broju sluøajeva
toliko tanana da veõina autora, øak iskçuøuje barter iz pojma kontratrgovine. 

“Misterija kontratrgovine” joå je veõa ako joj se doda i obiçe termina koji
øitav problem joå viåe zamagçuju. Ne samo da je autori razliøito poimaju, veõ
razliøitim nazivima unose dodatnu konfuziju u ovaj nimalo jednostavan insti-
tut. Pored, u posledñe vreme opåteprihvaõenog naziva - countertrade, postoji, kao
åto je prethodno pomenuto, joå oko 40 naziva za ovaj tip transakcije, meæu koji-
ma su najøeåõi: vezana trgovina, kompenzacioni poslovi, barter aranÿmani, re-
verzna trgovina, reciproøna trgovina, offset, buy back, kontrakupovina, dvosmer-
na kupovina, vezana kupovina itd. Radi otklañaña terminoloåke konfuzije, a u
ciçu jasnoõe izlagaña u daçem izlagañu, potrebno je istaõi da termini kontra-
trgovina i kontrakupovina nisu sinonomi. Kao åto õe kasnije biti objaåñeno,
kontrakupovina predstavça varijetet kontratrgovinskih transakcija. 

Kontratrgovinu Pravni vodiø UN tretira kao generiøki pojam, kao “seman-
tiøki kiåobran” za viåe razliøitih transakcija, ukçuøujuõi u ñega, za razliku
od mnogih autora i barter, ali i kontrakupovinu, buy-back, kao i direktni i in-
direktni offset. Definiciji kontratrgovine koju pruÿa Pravni vodiø, mnogi au-
tori zameraju isuviåe veliku uopåtenost. Po Pravnom vodiøu kontratrgovina
je transakcija kod koje jedna strana snabdeva drugu stranu robama, uslugama, teh-
nologijom ili drugom ekonomskom vrednoåõu, a za uzvrat, prva strana kupuje od
druge strane unapred dogovorenu vrednost roba, usluga, tehnologije ili druge
ekonomske vrednosti. Bitno obeleÿje ovih transakcija koje je razlikuju od dru-

16. Indonezija je jedna od retkih zemaça koja ima specifiøno zakonodavstvo vezano za kon-

tratrgovinu, po øijim pravilima dolazi do obaveznog povezivaña uvoza robe u Indonez-

iju sa obavezom prodavca (stranog izvoznika) da kupi (kupovina u obrnutom smeru)

indoneÿansku robu (osim nafte i prorodnog gasa) i to u vrednosti od 100% od vrednosti

svog izvoza u Indoneziju. Ovaj se procenat naziva kontratrgovinski ratio. Inostrani

prodavac ovu svoju obavezu prema indoneÿanskoj vladi moÿe preneti na treõu stranu

øime se oslobaæa obaveze kontratrgovine. Viåe o tome : Scott Lochner:”Guide to Counter-
trade and International Barter”, The Int. Lawyer, Vo. 19, 1985, pp. 728 -730, Jerzy Rajski, op. cit.
,pp. 105 - 108. 

17. G. Hammond, op. cit. str. 45. 
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gih, je postojañe v e z e izmeæu snabdevaña u dva smera, tako åto je zakçuøeñe
ugovora o snabdevañu u jednom smeru (izvoz) uslovçeno zakçuøeñem ugovora o
snabdevañu u drugom smeru (kontraizvoz - uvoz od strane prvobitnog izvoznika). 

Veza izmeæu dva ugovora o snabdevañu (izvoznog i kontraizvoznog ugovora)
ostvaruje se putem pravnog instrumenta - protokola (framework agreement, u prak-
si je u upotrebi i kao tzv. memorandum of understanding). Osim protokola, veza iz-
meæu ova dva ugovora moÿe se ostvariti i putem zakçuøivaña tzv. kontratrgo-
vinskog sporazuma (countertrade agreement). Treba, meæutim, istaõi da je u pravnoj
doktrini sporna pravna priroda oba ova instrumenta. Bez ove povezanosti pri-
roda aranÿmana bila bi sasvim drugaøija - to bi, naime bila dva odvojena i neza-
visna ugovora o prodaji. Na sledeõem primeru ilustrovaõemo funkcionisañe
kontratrgovinskog aranÿmana (tj. funkcionisañe jednog od varijeteta kontra-
trgovine - kontrakupovinu - counterpurchase18)). Prodavac - izvoznik zakçuøuje
poseban ugovor sa kupcem, u kome se on (izvoznik - prodavac) ili treõe lice
(agencija) obavezuje da kupi odreæenu koliøinu robe proizvedenu u zemçi kupca.
Nastaju, dakle, dva paralelna ugovora o prodaji, izvozni ugovor i kontrakupovni
ugovor. Zakçuøeñe ovih ugovora moguõe je na dva naøina. Ti modaliteti pred-
stavçaju jedan od najstresnijih elemenata kontratrgovinskog aranÿmana øije je
poimañe dovelo do oåtrih podela u pravnoj nauci ali i u sudskoj i arbitraÿnoj
praksi. 

U prvom sluøaju je obaveza izvoznika da zakçuøi ugovor o kontrakupovini
predviæena samo okvirnim sporazumom -protokolom (framework agreement) a dva
ugovora o kupovini u obrnutom smeru (izvozni i kontrakupovinski) ostaju potpu-
no nezavisna jedan od drugog. Po drugoj varijanti, uslov pravne vaÿnosti prvog,
izvoznog ugovora je zakçuøeñe, ili øak ispuñeñe drugog, kontrakupovinskog
ugovora. 19)

Ovi modaliteti zakçuøivaña kontratrgovinskih aranÿmana dotiøu pitañe
tzv. meæuzavisnosti ugovornih obaveza (interdependent of obligation) koje je joå
uvek nerazjaåñeno u pravnoj teoriji, a øija je praktiøna implikacija dilema da
li nezakçuøeñe ili neispuñeñe ugovora o kontrakupovini dovodi do raskidaña
prvobitnog ugovora. Ni Pravni vodiø ne reåava ovu dilemu, ali eksplicitno
naglaåava da se ñegova reåeña odnose samo na one transakcije kod kojih je ova
veza izmeæu ugovora koji øine kontratrgovinsku transakciju jasno izraÿena u
ugovornoj formi. 20)

Pravni vodiø u varijetete kontratrgovinskih aranÿmana, za razliku od ne-
kih autora, svrstava barter kao najstariji oblik trgovine, oliøen u jedinstvenom

18.  U literaturi se ova vrsta kontratrgovinskih aranÿmana moÿe sresti i pod imenom

reciprocal sales agreements, i to je moÿda pogodniji naziv. Dva su razloga za to, prvo, da

termin sporazum o reciproønim kupovama otklaña moguõu konfuziju termina kontratr-

govina i kontrakupovina, drugo, termin sporazum o reciproønim kupovinama boçe

objaåñava ratio i sadrÿaj transakcije koja je u pitañu. Vid. Schmitthoff’s Export Trade, op.
cit. pp. 242-244. 
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ugovoru o razmeni dobara iste vrednosti. Barter je jedinstveni ugovor o dvostra-
noj razmeni odreæenih dobara, u kome isporuka robe u jednom smeru zameñuje, pot-
puno ili delimiøno novøano plaõañe za robu isporuøenu u drugom smeru. 21)

Kontrakupovinu (counter-purchase) kao najøeåõi varijetet kontratrgovin-
skih aranÿmana Vodiø definiåe kao transakciju u kojoj strane, na osnovu ugovo-
ra o prodaji u jednom smeru, stupaju u sporazum o zakçuøeñu ugovora o prodaji u
drugom smeru. Za razliku od buy-back-a kod kontrakupovine, roba koja je isporu-
øena na osnovu prvog ugovora o prodaji, ne koristi se u proizvodñi robe koja je
predmet drugog ugovora o prodaji. 

Buy-back koji se u literaturi øesto naziva i kompenzacionim sporazumom
najboçe je objasniti primerom. Zakçuøen je kontratrgovinski aranÿman izmeæu
izvoznika opreme za proizvodñu veåtaøkog æubriva iz zemçe “A” i kupca iz zem-
çe “B”. Izvoznik “A” poseduje sve tehnoloåke ekspertize i potrebna sredstva za
izgradñu fabrike veåtaøkog æubriva. Kupac “B” je zainteresovan za proizvodñu
veåtaøkog æubriva ali ne poseduje opremu i ne poznaje proces. Oni zakçuøuju
sporazum o buy-back-u koji ukçuøuje dva ugovora izmeæu izvoznika”A” i kupca
“B”. U prvom ugovoru izvoznik “A” se obavezuje da proda opremu i izgradi fabri-
ku za kupca “B”. U drugom ugovoru izvoznik “A” se obavezuje da otkupçuje
(buy-back) æubrivo od kupca “B”. Svoju obavezu plaõaña iz prvog ugovora kupac
“B” õe ispuniti isporukom (besplatnom ili daleko ispod trÿiåne cene) æubri-
va izvozniku “A” u odreæenom vremenskom periodu, koji moÿe biti 20 pa øak i 30
godina. Pravni vodiø definiåe buy-back veoma koncizno i uopåteno, kao tran-

19.  Spor State Trading Corporation of India Ltd v. M. Golodetz Ltd: The Sara D (1989) Lloyd’s Rep.
277 ilustruje do kakvih pravnih posledica moÿe dovesti meæusobna povezanost ugo-

vornih obaveza u kontratrgovinskom araÿmanu. U ovom sluøaju zakçuøen je kontrak-

upovinski sporazum u kome su oba ugovora formulisana nezavisno jedan od drugog.

Meæutim, veza izmeæu ñih uspostavçena je preko finansijskog aranÿmana. Kupac je bio

obavezan da otvori dokumentarni akreditiv dok je prodavac preuzeo obavezu davaña tzv.

kontratrgovinske garancije kojom je garantovao ispuñeñe svoje obaveze kontrakupovine.

Situacija je joå viåe pogoråana øiñenicom da je predviæeno simultano, istovremeno

ispuñeñe obe ove obaveze. Kupac propuåta da otvori dokumentarni akreditiv, a proda-

vac ne vråi izdavañe kontratrgovinske garancije. U ovom sporu Viåi sud stao je na

stanoviåte da prodavøeva obaveza da izda kontratrgovinsku garanciju nije bila uslov za

ispuñeñe kupøeve obaveze na otvarañe dokumentarnog akreditiva. Prema tome, odgovor-

nost za neispuñeñe ugovorne obaveze leÿi na strani kupca, tj, posledica je ñegovog pro-

puåtaña da otvori dokumentarni akreditiv. Cit. prema Schmitthoff’s Export Trade, p. 243. 
20.  “. . . Legal Guide deals only with transactions that express in contractual form such a link between

contracts constituting the countertrade transactions. ”, Legal Gude,pp. 6. 
21. Definicija bartera iz Pravnog vodiøa utoliko je znaøajnija jer pojam bartera nije

unifikovan u nacionalnim zakonodavstvima raznih zemaça, pa øak ni u okviru jednog

pravnog sistema, u ovom sluøaju Common Law. Ameriøki koncept ugovora o prodaji åiri

je ne samo od Civil Law koncepta, veõ i od poimaña ugovora o prodaji u engleskom pravu.

UCC - ameriøki Uniform Commercial Code s2-304(1)) predviæa “. . . The price can be made
payable in money or otherwise” (cena moÿe biti isplaõena u novcu ili na drugi naøin) na

osnovu øega je jasno da je ugovor o barteru u ameriøkom pravu istovetan ugovoru o prodaji. 
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sakciju u kojoj jedna strana isporuøuje drugoj proizvodne kapacitete, a ugovorne
strane se sporazumevaju da õe isporuøilac kapaciteta (izvoznik) ili lice koje
on odredi, kupovati robu proizvedenu u tim kapacitetima. 

Pod offset transakcijama Vodiø podrazumeva isporuku robe velike vrednosti
i visoke tehnoloåke sofisticiranosti (øesto naoruÿaña) koja ukçuøuje tran-
sfer tehnologije i know-how, pomoõ u vidu investiraña u zemçu kupca, kao i po-
moõ u pristupu odreæenom trÿiåtu. Vodiø razlikuje direktni i indirektni of-
fset. U prvom sluøaju, strane se sporazumevaju da jedna drugu snabdevaju robom koja
je tehnoloåki ili komercijalno povezana (na pr. komponenete proizvoda ili ro-
ba koja se zajedno prodaje). Iako direktni offset u sebi sadrÿi elemente
buy-back-a, od ñega se razlikuje po tome åto se obe strane obavezuju da jedna od
druge kupuju meæusobno povezane proizvode tokom odreæenog perioda. 

Indirektni offset se odnosi na transakcije kod kojih vladine agencije koje
omoguõavaju ili preko kojih se dobija dozvola za uvoz robe visoke vrednosti, zah-
tevaju od snabdevaøa da u vrednosti isporuøene robe izvråi investicije u zemçi
ili pruÿi pomoõ na trÿiåtu treõe zemçe. Ova se vrsta offset-a malo razlikuje od
kontrakupovine. 

Razmatrajuõi razliøite varijetete kontratrgovine Pravni vodiø ukazuje da
se tehnika zakçuøivaña ovih sloÿenih transakcija moÿe svesti na dva ugovorna
pristupa. Prvi je zakçuøivañe putem jedinstvenog ugovora (single contract appro-
ach) u kojoj formi se zakçuøuje barter i tzv. spojeni ugovor (merged contract). 22)

Drugi ugovorni pristup je tzv. separate contract approach (zakçuøivañe kroz odvo-
jene ugovore), gde spadaju svi ostali varijeteti kontratrgovine - dakle i kontra-
kupovina, buy-back i offset predstavçaju multiugovorne aranÿmane. 23)

Uøeåõe treõih lica u meæunarodnim kontratrgovinskim 

transakcijama

Jedna od najveõih prepreka za ulazak u meæunarodne kontratrgovinske
aranÿmane je åto se preuzimañem obaveze kontratrgovine (countertrade commit-
ment) izvoznik obavezuje na kupovinu robe (ili usluga) koja mu, najøeåõe nije po-
trebna. U najveõem broju sluøajeva u praksi, izvoznik vråi ponovnu prodaju kon-
trakupçene robe i realizujuõi ñenu vrednost, najøeåõe po ceni niÿoj od tr-
ÿiåne, dolazi do novca. Usled nepoznavaña kontratrgovinskih transakcija i ne-
dostatka iskustva kod ñihovih uøesnika, veliki broj ovih aranÿmana zavråava
se neuspehom. U tom smislu je taøna konstatacija iz jednog od vodiøa za uøesnike u
ovim transakcijama koga je izdalo englesko Ministarstvo za trgovinu i indu-

22.  ". . . (T)he difference between a barter contract and a merged contract is that, under a barter con-
tract, the delivery of goods in one direction constitutes payment for the delivery of goods in the
other direction, while, under a merged contract, each delivery of goods gives rise to a monetary pay-
ment obligation. " Legal Guide p. 15. 

23.  Legal Guide, p. 12 - 19. 
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striju, po kojoj "kontratrgovina nije igra za amatere"24) Roba do koje se dolazi na
osnovu kontratrgovinskog sporazuma najøeåõe je slabijeg kvaliteta i niske kon-
kurentnosti na trÿiåtu, tako da izvoznici joå pre ulaska u kontratrgovinsku
transakciju angaÿuju neku od mnogobrojnih trgovinskih agencija specijalizovanu
za ovu vrstu transakcija koja õe uz odreæenu proviziju (disagio) preuzeti kupovinu
i plasman nepotrebne robe. U sluøaju kada se umesto izvoznika pojavçuje treõe
lice (na pr. agencija) kao kupac robe, na øiju se kupovinu izvoznik obavezao preu-
zimañem obaveze kontratrgovine, postavça se sa pravnog aspekta pitañe : ko je
kupac u kontratrgovinskoj transakciji? Ko õe biti odgovoran ukoliko treõe li-
ce ne izvråi obaveznu kupovinu robe na koju se obavezao uvoznik, tj. da li stupa-
ñem u ugovor treõe lice preuzima prava i obaveze prvobitno obaveznog izvozni-
ka, ili za neizvråeñe ugovora izvoznik i daçe snosi odgovornost? Ta pitaña ko-
ja su u praksi izazivala veliki broj nedoumica i sporova, pokuåao je da svojim
uputstvima reåi Pravni vodiø za meæunarodne kontratrgovinske transakcije,
posveõujuõi ovom problemu posebno poglavçe. 25)

Vodiø ukazuje na razliku izmeæu situacije u kojoj prvobitno obavezana stra-
na u kontratrgovinskom sporazumu angaÿuje treõu stranu da umesto ñe izvråi
kupovinu robe predviæene sporazumom o kontratrgovini, kao i situacije u kojoj
se treõa strana involvira u ugovor da bi izvråila prodaju robe umesto prvobit-
no obavezanog uvoznika. 

U prvom sluøaju, izvoznik koji je preuzeo obavezu kontrakupovine robe iz
uvoznikove zemçe angaÿuje jedno ili viåe treõih lica koja õe to uøiniti umesto
ñega. Ta treõa lica mogu biti ili krajñi potroåaøi robe koja je predmet kon-
trakupovinskog ugovora ili trgovinske agencije koje su specijalizovane za kupo-
vinu i preprodaju robe koja je u pitañu. 

 Kako se preuzimañe obaveza na kupovinu tiøe zakçuøeña buduõeg ugovora
izmeæu izvoznika (prvobitno obavezane strane) i uvoznika (buduõeg prodavca
robe koja õe biti predmet kupovine), Vodiø savetuje da se moguõnost uøeåõa tre-
õeg lica predvidi veõ na samom poøetku cele transakcije, u inicijalnom doku-
mentu u samom kontratrgovinskom sporazumu (u protokolu, tj. okvirnom sporazu-
mu, ukoliko su ugovorne strane odabrale takav modalitet strukturiraña kontra-
trgovinske transakcije). Formulisañem prava originalno obavezane strane da
svoju obavezu prenese na treõe lice u samom sporazumu o kontratrgovini, otkla-
ñaju se svi kasniji nesporazumi izmeæu uøesnika u transakciji, i åanse za ñen us-
peh mnogo su veõe. 

Odredbama kontratrgovinskog sporazuma kojima se predviæa moguõnost
uøeåõa treõe strane moÿe se izvozniku (prvobitno obavezanoj strani) dozvoliti

24.  ". . . Countertrade is not a game for amateurs. Even experienced specialists expect, at best, only
about one deal in ten to succed, and even the successful transactions can proove more expensive and
difficult than foreseen. " nav. prema A. Montague. "An Introduction to Countertrade", International
Business Lawyer, September 1989. p. 360. 

25.  Legal Guide, Chapter VII. Participation of third parties, pp. 77-91. 
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sloboda u izboru treõeg lica. Vodiø savetuje da se u tom sluøaju predvidi obaveza
izvoznika da prethodno obavesti uvoznika (buduõeg prodavca) o uøeåõu treõeg
lica. 26)

Iz razliøitih razloga uvoznik moÿe imati interes da ograniøi uøeåõe tre-
õih lica u buduõem izvråeñu obaveze kontratrgovine i, prema Pravnom vodiøu,
to moÿe biti ureæeno na viåe naøina. Jedna od vrsta ograniøeña bila bi formu-
lacija prava uvoznika da imenuje lica koja mogu biti angaÿovana umesto prvobit-
no obavezane strane, da utvrdi listu lica øije se ukçuøivañe moÿe prihvatiti
ili da unapred utvrdi kriterijume za izbor treõeg lica. Osim toga u kontratrgo-
vinskom sporazumu moÿe biti predviæena obaveza izvoznika (prvobitno obaveza-
ne strane)da moÿe angaÿovati treõe lice samo uz prethodni pristanak uvoznika
(buduõeg prodavca). 

Ukoliko strane ne definiåu samim sporazumom o kontratrgovini pravo na
angaÿovañe treõeg lica od strane prvobitno obavezane strane, u kasnijem toku
transakcije moÿe doõi do spora izmeæu strana u vezi tog prava. Odgovor na to pi-
tañe bi se u ovakvom sluøaju morao traÿiti u nacionalnom zakonodavstavu. Pre-
ma odredbama naåeg ZOO (øl. 296 st. 3. ) poverilac je duÿan da primi ispuñeñe
od treõeg lica ako je duÿnik sa tim saglasan, izuzev kada prema ugovoru ili pri-
rodi same obaveze ovu treba da ispuni duÿnik liøno. Takoæe i odredbe koje se ti-
øu preuzimaña duga (øl. 446 ZOO) predviæaju da se preuzimañe duga moÿe vråiti
ugovorom izmeæu duÿnika i preuzimaoca, ali uz pristanak poverioca. 

Najznaøajnije pitañe koje se tiøe uøeåõa treõih lica u kontratrgovinskim
transakcijama je pitañe odgovornosti za neispuñeñe obaveze kontratrgovine.
Naime, ko õe u sluøaju neizvråeña (ili neurednog izvråeña) obaveze kontraku-
povine biti odgovoran uvozniku (potoñem prodavcu). Vodiø savetuje da to pita-
ñe bude reåeno takoæe na poøetku transakcije, u sporazumu o kontratrgovini.
Odgovor na ovo, najdelikatnije pitañe koje se tiøe uøeåõa treõe strane, zavisi-
õe prema Vodiøu, od toga da li se treõa strana obavezala samo prema prvobitno
obaveznoj strani (izvozniku) ili se na kontrakupovinu obavezala i prema uvoz-
niku. 27) Ukoliko se treõe lice koje se ukçuøuje u kontratrgovinski sporazum
obavezalo samo prema izvozniku (originalno obaveznoj strani) tj. ukoliko je iz-

26. Vodiø daje primer, po kome ukoliko je "Y" strana prvobitno obavezana na kupovinu,

odredba o uøeåõu treõeg lica moÿe biti formulisana na sledeõi naøin: "Y Company is
authorized to engage a third-party purchaser to make a purchase necessary to fulfil the countertrade
commitment" (Kompanija Y ovlaåõena je da angaÿuje treõe lice koje õe izvråiti obavezu

kontratrgovine). U zavisnosti od sporazuma strana o tome hoõe li i nakon ukçuøivaña

treõeg lica, originalno obavezana strana i daçe ostati odgovorna za izpuñeñe obaveze

kontratrgovine, prethodnoj se odredbi moÿe dodati i odredba o odgvornosti za

ispuñeñe ugovornih obaveza. Legal Guide, p. 80. Videti ølanove 296. i 446. ZOO. 

27. Legal Guide, p. 81 - 83. Na ovu situaciju odnosile bi se odredbe øl. 446 o ugovoru o preuzi-

mañu duga izmeæu duÿnika (sluøaju kontratrgovine izvoznik) i treõeg lica kojim treõe

lice prima na sebe dug tog duÿnika(obavezu da kupi robu na osnovu kontratrgovinskog

sporazuma, odnosno na osnovu ñega zakçuøenog ugovora o kontrakupovini). 
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meæu ñih zakçuøen ugovor o preuzimañu obaveze kupovine, odgovornost za neiz-
vråeñe ostaje na strani prvobitnog duÿnika (izvoznika). Ukoliko se treõe lice
obavezalo na kupovinu ne samo prema izvozniku, veõ je potpunim ukçuøeñem u
kontratrgovinsku transakciju u potpunosti preuzelo obavezu kontrakupovine,
Vodiø predviæa dva moguõa pristupa. 28) Prema prvom pristupu, kontratrgovin-
skim sporazumom se moÿe predvideti da õe za neispuñeñe obaveze kontrakupo-
vine pored treõeg lica i daçe biti odgovoran i prvobitni duÿnik (izvoznik) -
na taj naøin se dakle, vråi oøuvañe prvobitne obaveze duÿnika, ali se u ñu in-
volvira i treõe lice, øime su prava druge ugovorne strane boçe zaåtiõena. Pre-
ma ovom reåeñu, oba lica su, dakle, obavezna prema prodavcu, a pitañe svojih
meæusobnih prava i obaveza õe prvobitni duÿnik (izvoznik) i treõe lice reåa-
vati na osnovu svog, prethodno zakçuøenog ugovora. Time se, dakle, formira so-
lidarna odgovornost duÿnika i treõeg lica, a ñihov meæusobni odnos za drugu
ugovornu stranu u kontratrgovinskom sporazumu, za prodavca (prvobitnog uvoz-
nika) je res inter alios acta. 29) Prema drugom pristupu, moguõe je predvideti (na-
ravno, u kontratrgovinskom sporazumu) da po ukçuøeñu treõeg lica u kontratr-
govinski sporazum i ñegovog preuzimaña obaveze kontrakupovine, prvobitno
obavezana strana, izvoznik, biva osloboæen te svoje obaveze, a time i svake odgo-
vornosti za neizvråeñe ili neuredno izvråeñe obaveze kontrakupovine. Na taj
naøin se odgovornost za zakçuøeñe buduõeg kontrakupovinskog ugovora i ñegova
daça sudbina potpuno prenosi na treõe lice. 30) Ukoliko na ovaj naøin bude sti-
pulisan prenos obaveza na treõe lice, po Pravnom vodiøu õe se za daçu sudbinu
transakcije biti relevantna reåeña obligacionog prava koja reguliåu prenos
potraÿivaña a koja sadrÿe sva nacionalna zakonodavstva. 

U sluøaju da jedna strana u kontratrgovinskom sporazumu angaÿuje treõe lice
koje õe preuzetu obavezu izvråti umesto ñe, postavça se i pitañe stipulisaña
ñihovog meæusobnog, unutraåñeg odnosa. Pravni vodiø nudi odreæena reåeña,
ukazujuõi na problem definisaña øvrstine obaveze preuzete od strane treõeg li-
ca, kao i na pitañe provizije treõe strane za obaveze preuzete od izvoznika (pr-
vobitno obaveznog na osnovu kontrargovniskog sporazuma). U praksi se obaveza
treõeg lica po kojoj preuzima obavezu kupovine od prvobitno obavezne strane mo-

28. Legal Guide, p. 81 - 82. 
29. Pravni vodiø daje predlog formulacije ovakve odredbe: "The fact that Y Company engages a

third party to make the purchases necessary to fulfil the countertrade commitment and that the third
party makes a commitment to X Company to make those purchases does not release Y Company
from liability for a failure to fulfil the countertrade commitment. "

30. Vodiø daje ilustraciju odredbe koja reguliåe ovakvo reåeñe uøeåõatreõe strane: "Y
Company will be released from liability for fulfilment of the countertrade commitment when, upon
the engagement of a third- party purchaser by Y Company, the commitment of Y Company to pur-
chase goods from X Company is transfered to the third-party purchaser (The transfer includes the
obligation to pay the liquidated damages in the case of a failure to make a purchases). For such a
transfer to be effective, Y Company, X Company and the third-party purchaser must agree to the
transfer. "
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ÿe ispoçiti na dva naøina. Prvi je da se treõe lice obavezuje da ispuni obavezu
kontrakupovine (tzv. firm commitment - øvrsta obaveza), øime naravno preuzima i
odgovornost za neispuñeñe. Situacija je, meæutim, drugaøija u drugom sluøaju ka-
da se treõe lice obavezuje da õe uloÿiti najveõe napore i da ima ozbiçnu nameru
da kupi robu od prodavca, ali ne daje i garanciju da õe ti napori uroditi plo-
dom(termini koji se u tom sluøaju koriste su "best effeorts", "serious intention",
"good-faith efforts"). Neophodno je da svi ovi modaliteti uøeåõa treõe strane, na
isti naøin budu predviæeni i u kontratrgovinskom sporazumu (ne, dakle samo u
ugovoru izmeæu duÿnika obaveze kontrakupovine i preuzimaoca -treõeg lica), jer
bi u suprotnom odgovornost za neispuñeñe u svakom sluøaju bila na strani izvoz-
nika(nosioca obaveze kontrakupovine). 

Za meæusobni odnos izvoznika i treõeg lica od najveõeg su znaøaja dva pita-
ña: pitañe provizije i pitañe naknade åtete za neispuñeñe preuzete obaveze
kontratrgovine (u sluøaju modaliteta po kome je kontratrgovinskim sporazumom
predviæeno da uøeåõe treõeg lica ne iskçuøuje odgovornost prvobitno obavezne
strane -izvoznika). Visina provizije (u praksi se koriste termini "fee", "commi-
ssion", "disagio", "discount" itd. ) zavisi naravno od konkurentnosti robe i razlike
u ñenoj ceni na trÿiåtu od cene koju je treõe lice za ñu prema sporazumu plati-
lo. Provizija se moÿe odrediti u jednom apsolutnom iznosu, ili u procentu od
cene za kupçenu robu koju je treõe lice platilo. Kada su ugovorne strane prili-
kom zakçuøeña kontratrgovinskog sporazuma izabrale pristup po kome ukçuøe-
ñe treõeg lica u transakciju ne oslobaæa originalno obavezanu stranu od odgo-
vornosti za neispuñeñe, za unutraåñi odnos izvoznika i treõeg lica veoma je
znaøajno pitañe naknade åtete izvozniku u sluøaju da treõe lice ne izvråi preu-
zetu obavezu kontrakupovine. Vodiø u tom sluøaju ukazuje na potrebu definisaña
tzv. "hold-harmless clause"(odredbe o obeåteõeñu) kojima õe se izvoznik obezbe-
diti u sluøaju neizvråeña obaveze kontrakupovine od strane treõeg lica. 

Pravni vodiø ukazuje i na situaciju koja je, doduåe u praksi mnogo mañe za-
stupçena, po kojoj stranu koja se kontratrgovinskom aranÿmanu pojavçuje kao ku-
pac u prvom ugovoru (uvoznik), umesto da u ugovoru u drugom smeru bude prodavac
robe, angaÿuje treõe lice koje õe se umesto ñega javiti kao prodavac i snabdeti
robom prvobitnog izvoznika. Mogu se uoøiti dva varijeteta uøeåõa treõeg lica
na strani prodavca (third-party supplier). Prvi je onaj kod koga strana koja se javça
kao kupac u prvom ugovoru, umesto da u ugovoru u obrnutom smeru preuzme ulogu
prodavca i izvråi isporuku robe, usled raznih teåkoõa (nemoguõnost nabavke,
visoka cena, kvalitet koji odstupa od predviæenog itd. ) angaÿuje treõe lice (naj-
øeåõe specijalizovanog prodavca ili proizvoæaøa) koje õe umesto ñega izvråi-
ti isporuku robe. Drugi varijetet je tzv. indirektni offset o kome je veõ bilo
reøi. I u sluøaju uøeåõa treõeg lica na strani prodavca, za sva pravna pitaña
specifiøna za kontratrgovinu Vodiø nudi reåeña obrazloÿena u prethodnom
sluøaju, istiøuõi da se kao najznaøajniji javça problem plaõaña, obzirom na to
da strane u kontratrgovinskom sporazumu najøeåõe vråe povezivañe plaõaña za
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isporuke u oba smera, tako åto se isporuka robe u jednom smeru koristi kao pla-

õañe za isporuku robe u drugom smeru. Sasvim je sigurno da pri takvom modali-

tetu plaõaña uøeåõe treõih lica dodatno komplikuje ionako zamråene odnose,

pa stoga Pravni vodiø mehanizmu povezanog plaõaña u kontratrgovinskim trans-
akcijama posveõuje posebno poglavçe. 31)

Razlog zbog koga se kontratrgovina smatra veoma sloÿenom transakcijom po-

red ñene specifiøne strukture i modaliteta povezanog plaõaña je i tzv. "mul-

ti-party countertrade". Ova se sintagma odnosi na sporazume u koje je ukçuøeno vi-

åe od dve ugovorne strane, tako da se formira øitava mreÿa isprepletanih prav-
nih instrumenata (ugovora). Ova se viåestrana kontratrgovina razlikuje od

prethodno obrazloÿenog problema uøeåõa treõih lica u kontratrgovinskim

aranÿmanima. 

Posebna glava posveõena je u Pravnom vodiøu ovom modalitetu kontratrgo-
vine, kod koga se uoøavaju tri razliøita tipa transakcije. Prvi je tripartitna

transakcija kod koje strana koja vråi isporuku robe u jednom smeru ni u jednom

trenutku ne preuzima obavezu kupovine u drugom smeru. Umesto ñe obavezu kon-

trakupovine od poøetka preuzima treõa strana. Oøigledna je razlika od prethod-

no analizirane situacije u kojoj izvoznik angaÿuje treõe lice da umesto ñega iz-
vråi kupovinu robe po ugovoru u opbrnutom smeru. Primer tripartitne struktu-

re kontratrgovinskog aranÿmana bio bi ugovor o buy-back-u kod koga izvoznik

odreæenog proizvodnog kapaciteta (fabrike, na pr. ) nema interes za robom koja

õe se u toj fabrici proizvoditi, i da bi obezbedio finansirañe, tj. da bi uspeo

da naplati svoju isporuku, pronalazi treõe lice zainteresovano za kupovinu pro-

izvoda tog postrojeña. U tom sluøaju sporazum o kontratrgovini se zakçuøuje iz-
meæu tri strane, i ñime se stipuliåu obaveze svih strana da u buduõnosti zakçu-

øe ugovore o snabdevañu (i plaõañu) u razliøitim smerovima. 32) Drugi varijetet

viåestrane kontratrgovine je situacija kod koje je na strani prodavca od samog

poøetka transakcije, umesto prvobitnog uvoznika, treõe lice. I najzad, treba

razlikovati i treõu situaciju, kod koje se kao ugovorne strane kod oba ugovora u
snabdevañu u obrnutim pravcima nalazi viåe od dva lica, tako da se radi o øet-

vorostranoj transakciji. Kao åto je veõ tokom rada istaknuto problemima pove-

zanog plaõaña i meæusobne zavisnosti obligacija kod kontratrgovinskih spora-

zuma Vodiø posveõuje posebna poglavça. 

31. Legal Guide, Chapter VII, "Payment", za reåeña koja se tiøu plaõaña kod multiugovornog

kontratrgovinskog aranÿmana videti par. 68. , 75. i 76. 

32. Ovakva struktura kontratrgovinske transakcije inicira mnoga, ne samo praktiøna veõ i

doktrinarna pitaña. Kakva je priroda sporazuma o kontratrgovini? Radi li se ugovoru, a

ako je odgovor potvrdan kakva je priroda tog ugovora? Nije li praksa dovela do odstu-

paña od tradicionalnog rimskog koncepta ugovora kao saglasnosti voçe dvaju ugovornih

strana o bitnim elementima ugovora? Na ta i sliøna pitaña pravna nauka tek õe pru-

ÿiti odgovore. 
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Problem uøeåõa treõih strana u kontratrgovinskim aranÿmanima, pored
svojih praktiønih implikacija, veoma slikovito ilustruje sloÿenost ovih ope-
racija kojima õe se pravna nauka tek baviti. 
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After the Second World War there have been created a new concept of autonomous
law of international trade based on universaly accepted trade praxis. The main features
of this kreeping body of customary rules are universality, transnationality and arbitration
as a method of dispute resolution. The autonomous rules which governs transaction in the
"arena" of international trade are being developed in practice, expressed in model con-
tracts, standard clauses, general terms of delivery, commercial custom and trade usages.
Despite of the great legal doctrine's differences in explaning the nature of this"newly re-
born lex mercatoria" there is an folowing objective fact. In the field of lex mercatoria ha-
ve emerged many new legal instruments, unknown in national codifications such as fran-
chising, factoring, leasing, letter of credit, stand by letter of credit, time-sharing contract,
just-in-time contract etc. Concept of countertrade has been builed in the frame of the new
lex mercatoria. Despite of the fact that countertrade is seeming anachronism in internati-
onal trade transactions, praxis of countertrade in multitude of its forms is growing. Coun-
tertrade is an umbrella term for most forms and methods of linking two export transacti-
ons, one emanating from exporter's country and the other from the importer. Those reci-
procal transactions embrace two supply contracts in the two directions linked with the
protocol. UNCITRAL was prepared and in 1993. adopted The UN Legal Guide on Inter-
national Countertrade Transactions which promulgates solutions in solving the legal issu-
es arising in countertrade transactions. This essay focuses on the recomendation of the
Guide and its sugestions in resolving the participation of third parties in countertrade
transactions - the cases in which a party commited to purchase or commited to supply go-
ods, instead of itself purchasing or supplying goods engages a third party to do so. 
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