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Mehanizmi plaõaña u meæunarodnim kontratrgovinskim   

poslovima

Rezime

Meæunarodni kontratrgovinski posao je generiøki pojam koji obuhvata
multiugovorne mehanizme sastavçene od dva uzajamno uslovçena i povezana ugo-
vora o snabdevañu robom (ili uslugama ) u suprotnim smerovima. Ovi su poslovi
nastali preobraÿajem ugovorne strukture i kauze temeçnog barter posla, ta-
ko åto je u transakciju paralelnog bartera uneta tzv. obaveza kontratrgo-
vine. Ovom se obavezom prodavac iz prvog ugovora o prodaji obavezuje, da õe sa
kupcem iz prvog ugovora zakçuøiti buduõi ugovor o snabdevañu u obrnutom sme-
ru, i da õe u tom drugom ugovoru kupiti robu od prvobitnog kupca ili izvråi-
ti drugo øiñeñe u ñegovu korist (ulagañe, prenos know-how, franåizinga, po-
moõ na stranom trÿiåtu itd.). Od sadrÿine obaveze kontratrgovine zavisi

varijetet kontratrgovinskog posla (kontrakupovina, buy-back, offset). U radu
se pruÿa analiza izvråeña obaveze plaõaña kod kontratrgovinskog posla, koja
ukazuje na razliku izmeæu kontratrgovine i kompenzacionih poslova. Prebija-
ñe (kompenzacija) potraÿivaña iz dva ugovora koji øine kontratrgovinski
aranÿman samo je jedan od moguõih naøina za izvråeñe obaveze plaõaña, a ne i ra-
tio kontratrgovinskog posla. Kompenzacioni efekti su moguõa posledica (i to
kod sve mañeg broja kontratrgovinskih poslova) a ne i uzrok nastanka kontra-
trgovinskog posla.  

Kçuøne reøi: kontratrgovinski poslovi, ugovori o snabdevañu, obaveza
kontratrgovine, kompenzacioni posao, zadrÿavañe plaõaña, blokirañe plaõa-
ña, kompenzacija uzajamnih zahteva za plaõañem.
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1. Pojam meæunarodnog kontratrgovinskog posla

Opåta teorija meæunarodnih kontratrgovinskih poslova nalazi se u statu na-
scendi, a tek je donoåeñe Pravnog vodiøa UNCITRAL-a za meæunarodne kontratr-
govinske poslove1) 1993. god dovelo do viåeg stepena terminoloåke, tipoloåke
ali i pojmovne ujednaøenosti u delima pravnih autora koji se kontratrgovinom
bave. Brojne kontroverze, koje su pratile meæunarodnu kontratrgovinu, posledi-
ca su pre svega ekonomskog i politiøkog konteksta u kome se ovi poslovi javçaju,
i tendencije brojnih kritiøara kontratrgovinskih poslova da uzroke nastanka
ovih poslova poistoveõuju sa samim tim transakcijama. Veliki je broj autora ko-
ji poistoveõujuõi institut kontratrgovine sa trampom (barterom i ñemu sliø-
nim transakcijama tzv. "trade without money” koncept kontratrgovine2)) i pri to-
me opisuju ovaj institut kao nuÿno zlo i arhaiønu pojavu u savremenoj trgovini,
koja se protivi osnovnim principima slobodne trgovine, monetarnosti i multi-
lateralnosti,  oliøenim u GATT sporazumu, kao i u zvaniønoj politici MMF-a.
Meæutim, istina je drugaøija. Kontratrgovinski poslovi predstavçaju novi in-
stitut autonomnog prava meæunarodne trgovine, a mera uøeåõa kontratrgovine u
meæunarodnim poslovnim transakcijama, predstavça zapravo meru entropije sa-
vremenog meæunarodnog finansijskog sistema. Brojne kritike kontratrgovin-
skih poslova nastaju i kao posledica nerazumevaña suåtine i pravne prirode
ovih transakcija, a najøeåõa su ona shvataña koja kontratrgovinu poistoveõuju
sa tzv. kompenzacionim poslovima.  Upotrebu termina “kompenzacija” autori
opravdavaju potrebom da se naglasi da se u ovim transakcijama (kontratrgovina -
countertrade) obaveze jedne ugovorne strane iz ugovora zakçuøenog u jednom smeru,
nadoknaæuju, kompenziraju obavezama druge ugovorne strane iz ugovora zakçuøe-
nom  u drugom smeru.3) 

Meæutim, kompenzacioni poslovi se zbog svoje suåtine, koja se ogleda u raz-
meni, ne mogu poistovetiti sa kontratrgovinskim poslovima, øija je suåtina po-

1. UNCITRAL Legal Guide on International Countertrade Transactions, New York, 1993, A/CN.9/
SER.B/3

2. Viåe o ovim shvatañima videti: Welt L.G.B. “Trade Without Money:Barter and Counter-

trade”, New York, Washington, 1984, str. 5-6; Montague Adrian “An Introduction to Counter-

trade”, International Business Lawyer, September, 1989,str.360-363. Pored autora koji
stavçaju znak jednakosti izmeæu bartera i kontratrgovine ima i onih koji kontratr-
govinu smatraju sofisticiranom formom bartera. Tako, Townsend B. “The Financing of

Countertrade”, London, Butterworths, 1986, na str. 2.: “Primitivna ekonomija bartera iako

izvorno nestala sa uvoæenem novca, ponovo je oÿivela u formi kontratrgovine, koja u

stvari predstavça sofisticiranu formu bartera.”

3. Tako se u delu domaõe pravne misli istiøe da se termin “kompenzacija” upotrebçava
kolokvijalno da bi se naglasilo da se: ”svaka prestacija jedne strane neposredno

razmeñuje - kompenzira - sa prestacijom drugog saugovaraøa”. Videti, Paunoviõ, Seku-
loviõ, Unkovski “Ugovorno-pravni aspekti vezane trgovine”, Çubçana, 1988, str.6.
Takoæe videti, Kapor P. “Spoçnotrgovinski ugovori o prodaji, zastupañu, dis-

tribuciji, kompenzacionim i komisionim poslovima” Beograd, 2001, str. 45-63.
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vezivañe i uslovçavañe odvojenih ugovornih odnosa. Istine radi, kontratrgo-
vinski poslovi su nastali evolucijom tzv. paralelnog bartera, tako åto je u mul-
tiugovorni aranÿman (sastavçen od dva ili viåe ugovora i drugih pravnih in-
strumenata) unet novi kvalitet oliøen u tzv. obavezi kontratrgovine(countertra-
de commitment). Ova  obaveza na zakçuøeñe buduõeg ugovora predstavça pravnu
emanaciju ideje, da se poloÿaj kupca neke robe ili usluga iz prvog posla, koji øi-
ni kontratrgovinski aranÿman, moÿe iskoristiti kao ekonomska prednost u od-
nosu na druge poslovne subjekte, tako da kupac iz prvog ugovora drugoj ugovornoj
strani moÿe da nameõe razliøite obaveze, a od sadrÿine obaveze kontratrgovine
zavisi i varijetet kontratrgovinskog posla. Ukoliko se obaveza, koju prihvata
izvoznik (prodavac) iz prvog posla odnosi na kupovinu robe (ili usluga) od pri-
marnog kupca, radi se o kontrakupovini (counterpurchase) kao varijetetu kontra-
trgovine, kod buy-back-a se obaveza kontratrgovine sastoji u kupovini proizvoda,
koji nastaju radom postrojeña, koje je bilo predmet kupovine iz prvog ugovora,
dok je kod offset-a sadrÿaj obaveze kontratrgovine joå raznovrsniji, pa pored ku-
povine od primarnog kupca, ona obuhvata i ulagañe u privredu zemçe kupca, pre-
nos franåizinga, know-how, licence, zakçuøeñe B.O.T. posla, kao i razna druga
øiñeña. Dok je prvi ugovor u kontratrgovinskom poslu uvek ugovor o prodaji,
drugi ugovor u transakciji moÿe imati razliøite forme, i od te forme zavisi
varijetet kontratrgovinskog posla.

Stoga se meæunarodni kontratrgovinski poslovi mogu definisati kao razli-

øiti varijeteti sloÿenih poslova meæunarodnog trgovinskog prava, kojima se

stvara veza izmeæu odvojenih ugovora o snabdevañu, tako åto se jedna ugovorna

strana (prodavac), zakçuøujuõi ugovor o snabdevañu robom, uslugama ili drugim

ekonomskim vrednostima druge strane (ili lica koje druga strana odredi) pre-

uzima, kao uslov punovaÿnosti toga ugovora, obavezu kontratrgovine, kojom se

prva strana (prodavac) obavezuje da õe, za uzvrat, ona (ili lice koje ona odredi)
zakçuøiti  (ispuniti) ugovor o preuzimañu robe, usluga ili druge ekonomske

vrednosti sa drugom ugovornom stranom (kupcem ili licem koje on odredi) ili

se obavezuje da õe izvråiti odreæeno øiñeñe u korist druge strane (kupca ili

lica koje on odredi) tako da se postigne unapred dogovoreni odnos vrednosti

izmeæu primçenog i datog. 

Izmeæu kompenzacionih i kontratrgovinskih poslova postoji suåtinska
razlika, jer dok kod kompenzacionih, na barteru zasnovanih poslova, dolazi do
razmene robe (ili usluga) po principu do ut des, kod kontratrgovinskih poslova
cena robe mora biti izraÿena u novcu, a ono åto se kod kontratrgovine razme-
ñuje zapravo su øinidbe (kupovina, ulagañe, prenos know-how itd.) iz dva ugovora
o snabdevañu u suprotnim smerovima, koja øine svaki kontratrgovinski posao, i
to po principu facio ut facias. Meæutim, ova  razlika izmeæu kontratrgovine i
kompenzacionih poslova, bila je veoma dugo, a delom je i danas zaseñena øiñeni-
com da neki kontratrgovinski poslovi mogu da stvore kompenzacione efekte.
Kod jednog broja kontratrgovinskih poslova moÿe da doæe do kompenziraña me-



795Tamara Milenkoviõ-Kerkoviõ: Mehanizmi plaõaña u meæunarodnim 
kontratrgovinskim   poslovima

 (str. 792-803)

æusobnih potraÿivaña, tako åto se na osnovu autonomije voçe ugovornih strana,
obaveza isporuke iz ugovora u drugom smeru moÿe iskoristiti, nekada kao potpu-
no, a nekada kao delimiøno plaõañe za isporuku iz prvog ugovora. Meæutim ovo
kompenzirañe uzajamnih potraÿivaña (u meri u kojoj postoji) kod kontratrgo-
vinskog posla, suåtinski posmatrano, ne dovodi do promene kauze kontratrgo-
vine, veõ predstavça samo jedan od moguõih naøina za izvråeñe obaveze plaõaña,
i to kod sve mañeg broja kontratrgovinskih poslova. Ovi kompenzacioni efekti,
koje odreæeni broj kontratrgovinskih poslova moÿe da stvori nisu, meæutim,
ciç kontratrgovinskog ugovornog mehanizma, veõ samo posledica uslovçavaña i
povezivaña prestacija iz odvojenih ugovora. 

2.   Plaõañe i naøini obezbeõeña plaõaña kao specifiønost 

meæunarodnog kontratrgovinskog posla

Izvråeñe obaveze plaõaña predstavça posebno obeleÿje meæunarodnih kon-
tratrgovinskih poslova. Dok kod bartera isporuka robe u jednom smeru predstav-
ça “plaõañe” za robu isporuøenu u drugom smeru, kod kontratrgovinskih poslo-
va se za svaku od isporuka ugovara plaõañe u novcu. Problemi plaõaña i finan-
siraña meæunarodnih kontratrgovinskih poslova predstavçaju preokupaciju
brojnih pravnih autora,4) a Pravni vodiø za meæunarodne kontratrgovinske po-
slove posveõuje posebnu glavu pitañima vezanim za mehanizme plaõaña u kontra-
trgovinskim poslovima.5) Plaõañe u kontratrgovinskom poslu se odvija u dva
smera, najpre kao izvråeñe obaveze kupca (uvoznika) iz prvog ugovora u aranÿ-
manu, a potom, kao posledica izvråavaña obaveze kontratrgovine, kojom se prvo-
bitni prodavac, koji u drugom poslu preuzima ulogu kupca (kontrauvoznika), oba-
vezuje da kupi robu u kontraizvoznom poslu, i da za isporuøenu robu (usluge) pla-
ti. Upravo zbog øiñenice, po kojoj se u kontratrgovinskom aranÿmanu plaõañe
odvija u dva smera, u praksi je stvorena solucija da se ova dva plaõaña prebiju, øi-
me kontratrgovinski posao dobija kompenzacione efekte. Pod uticajem ove
prakse, mnogi autori su ove poslove proglaåavali za kompenzacione poslove,
smatrajuõi da se radi o razmeni robe za robu, s tim åto ona moÿe biti jednake
vrednosti, kada se po ovim shvatañima radi o potpunim kompenzacionim poslo-
vima, ili se razmeñuju robe nejednake vrednosti, a razlika se plaõa u novcu, pa se
ovi poslovi nazivaju nepotpunim kompenzacionim poslovima. 

Izuøavañe  obaveze plaõaña kod kontratrgovinskih poslova ukazuje da kom-
penzacija moÿe biti samo jedan od ugovorenih naøina za izvråeñe obaveze plaõa-
ña, i to kod odreæenog broja kontratrgovinskih poslova. To åto su strane ugovo-
rile ovakav naøin plaõaña (tzv. set-off6))  ne meña  sui generis  prirodu kontratr-

4. Videti, Townsend B. ”Financing of Countertrade””, London, 1986; Welt L.G.B. “Countertrade”,
nav. delo, str.39-68; Welt L. G. B. “Trade Without Money:Barter and Countertrade”, nav. delo,
str. 59-72. 

5. Legal Guide, Chapter VIII “Payment”, str. 92-110.
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govinskog posla, ne pretvara ga, dakle, u kompenzacioni posao. Specifiønost iz-
vråavaña obaveze plaõaña dovela je do toga da su kontratrgovinski poslovi, ne
samo u delima mnogih  pravnih autora, veõ i od strane UNCITRAL-a,  bili veoma
dugo (sve do poøetka izrade Pravnog vodiøa) tretirani kao sredstvo finansira-
ña drugih pravnih poslova, a ne kao autonomni pravni posao trgovinskog prava.
Analiza koja sledi, sa prikazom najvaÿnijih naøina plaõaña, karakteristiønih
za kontratrgovinske poslove, pokazaõe da je kompenzacija (set-off) samo jedan od
naøina plaõaña u kontratrgovinskom poslu, a ne i odreæeñe ñegove pravne prir-
ode.

3. Mehanizmi plaõaña u kontratrgovinskim poslovima

U jednom broju kontratrgovinskih poslova, plaõañe po ugovoru o izvozu nije
direktno povezano i uslovçeno izvråeñem obaveze plaõaña iz ugovora o kontra-
izvozu robe (usluga). Kod ovakvih poslova, naøin i mehanizmi plaõaña, kao i
sredstva za obezbeæeñe plaõaña se ne razlikuju od onih koji se koriste za svaki
od pojedinih ugovora, koji øine kontratrgovinski posao. 

Meæutim, iz mnogo razloga, strane se u kontratrgovinskom poslu odluøuju, da
odredbama o plaõañu poveÿu obavezu plaõaña iz ugovora u jednom smeru, sa pla-
õañem iz ugovora u drugom smeru. Tako se, veoma øesto, sporazumom o kontratrgo-
vini predviæa, da se plaõañe izvozniku (izvråeñe obaveze plaõaña iz prvog po-
sla) uslovçava izvråeñem ñegove obaveze kontratrgovine. Ovakav mehanizam
plaõaña u kontratrgovinskom poslu daje ovom poslu specifiøna obeleÿja, pa se
na taj naøin, putem odredbi o plaõañu, uspostavça direktna meæuzavisnost oba-
veza iz dva ugovorna odnosa. Mehanizmi plaõaña, kojima se povezuju dva ugovora o
snabdevañu u obrnutim smerovima predstavçaju istovremeno i sredstva kojima se
vråi obezbeæeñe izvråeña obaveze plaõaña. Naøini plaõaña (tzv. povezana
plaõaña (eng. linked payments) karakteristiøni za kontratrgovinske poslove su
zadrÿavañe plaõaña od strane uvoznika,  blokirañe isplate iz izvoznog ugovora
putem posebnog raøuna (tzv. blocked accounts ili escrow accounts) ili putem ukrå-
tenih akreditiva (crossed letter of credits), kao i prebijañe (set-off) uzajamnih zah-
teva za plaõañem iz ugovora u obrnutim smerovima. 7)

6. Videti ZOO, øl. 336.  “Duÿnik moÿe prebiti potraÿivañe koje ima prema poveriocu sa

onim åto ovaj potraÿuje od ñega, ako oba potraÿivaña glase na novac ili druge za-

mençive stvari istog roda i iste kakvoõe i ako su oba dospela.” Prebijañe (kompenza-
cija) kao naøin prestanka obaveza, predstavça institut, øija su obeleÿja ista  u svim
nacionalnim zakonodavstvima u okviru civil law-a. Uporediti “compensation” u smislu
francuskog Code Civile, øl.1289. Pandan institutu kompenzacije  kontinentalnog prava
je engleska ustanova “set-off”-a.  Meæutim za razliku od evropskog pojma, kompenzacija
kao gaåeñe uzajamnih potraÿivaña u common law-u, nastaje samo kod novøanih obaveza, a
u engleskom pravu do prebijaña moÿe doõi jedino izmeæu istih ugovornih strana, i ona se
moÿe odnositi na isto pravo. Viåe o tome, Ellington P. “Compensation Contracts and Set-off

in English Law”, London, 1988. str.225-228.
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Kao razloge zbog kojih se ugovorne strane u poslovima kontratrgovine odlu-
øuju da poveÿu i uzajamno uslove plaõañe iz dva posla, koji øine kontratrgovin-
ski aranÿman, Pravni vodiø navodi otklañañe teåkoõa koje moÿe stvoriti po-
treba za efektivnim plaõañem u dogovorenoj (najøeåõe øvrstoj) valuti, potreba
dodatnih garancija kontraizvozniku da õe kontrauvoznik izvråiti svoju obavezu
kontratrgovine, kao i obezbeæeñe da õe isplata za izvråenu isporuku u jednom
smeru biti iskoriåõena za plaõañe po isporuci u obrnutom smeru. 

a) Zadrÿavañe plaõaña od strane uvoznika

Prvi naøin kojim se ugovori o snabdevañu u kontratrgovinskom poslu meæu-
sobno povezuju putem odredbi o plaõañu, je ugovarañe da õe plaõañe iz prvog po-
sla biti zadrÿano, od strane nosioca obaveze plaõaña-kupca (uvoznika), do ispu-
ñeña odreæenih uslova, koji se odnose na obavezu kontratrgovine. U kontratrgo-
vinskim poslovima, kod kojih isporuka robe (usluga) u jednom smeru prethodi
isporuci u drugom smeru, ugovorne strane se mogu sporazumeti da sredstva, koja
treba da budu isplaõena po prvoj isporuci (izvoznom ugovoru) budu koriåõena
kao isplata za narednu isporuku (kontraizvozni ugovor). Ugovorom o kontratr-
govini se, u tom sluøaju, predviæa da  õe uvoznik (kupac) iz prvog posla zadrÿati
plaõañe (retention of funds by importer8)), koje treba da izvråi na raøun izvoznika
(prodavca) iz prvog posla, sve dok izvoznik (buduõi kontrauvoznik) ne izvråi
obavezu kontratrgovine ili dok ne izvråi plaõañe po drugom poslu. Oøigledno
je, da ovakav mehanizam plaõaña u kontratrgovinskom poslu, nastaje kao posledi-
ca kauze kontratrgovine, i da zadrÿavañe sredstava koja uvoznik treba da plati
po prvom ugovoru, predstavça dodatno obezbeæeñe (garanciju) da õe obaveza kon-
tratrgovine biti izvråena. 

b) Blokirañe plaõaña - escrow account i ukråteni dokumentarni akredi-
tivi

U prethodnom sluøaju, sredstva, koja su predviæena za plaõañe  po prvom ugo-
voru o snabdevañu (izvoznom ugovoru) nalaze se pod kontrolom uvoznika, koji za-
drÿava ñihovu isplatu do ispuñeña obaveze kontratrgovine ili isplate po dru-
gom poslu. Meæutim, veoma øesto izvoznik (prodavac iz ugovora u prvom smeru)
nije voçan da ta sredstva ostavi pod kontrolom uvoznika. Tada se u kontratrgo-
vinskom poslu koristi drugi mehanizam plaõaña, tzv. blokirañe fondova (bloc-

7. Videti, Legal Guide, Chapter VIII, str.93. U Vodiøu se istiøe da se ñegova reåeña odnose
samo na one kontratrgovinske aranÿmane, koji predviæaju povezivañe plaõaña, øiji su
ugovori meæu sobom  povezani odredbama o plaõañu. To su kontratrgovinski poslovi, kod
kojih su ugovorni instrumenti u aranÿmanu povezani odredbama o plaõañu (tzv. linked

payments). Pravila iz Pravnog vodiøa ne obuhvataju kontratrgovinske poslove, kod kojih
ugovori nisu meæusobno povezani odredbama o plaõañu, jer takvi aranÿmani ne raæaju
pitaña specifiøna za kontratrgovinu. 

8. Videti Legal Guide, Chapter VIII , str. 94-95
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king of funds). Ovim se instrumentima omoguõava daleko boça zaåtita interesa
obeju ugovornih strana, jer se, za razliku od prvog naøina, sredstva  nalaze pod
kontrolom  nezavisnog subjekta-banke, a istovremeno se stranke obezbeæuju, da õe
isplata po prvom ugovoru, biti iskoriåõena kao plaõañe za drugi, kontraizvoz-
ni posao. Dva su osnovna naøina za blokirañe sredstava u kontratrgovinskom po-
slu, i oba mehanizma istovremeno predstavçaju i sredstva za obezbeæeñe plaõa-
ña, i to su:  blokirani raøuni (escrow account) i ukråteni akreditivi (crossed
letters of credit).

Prvi mehanizam za blokirañe sredstava predviæenih za plaõañe u kontratr-
govinskom poslu je tzv. esrow account.9) U sluøaju da se ugovorne strane opredele
za moguõnost blokiranog raøuna, isplata, koju vråi uvoznik po prvom izvoznom
poslu, deponuje se na posebnom raøunu kod banke ili druge finansijske institu-
cije. Sredstva, deponovana na raøunu (tzv. escrow account) kod banke-poverenika,
mogu biti isplaõena samo pod uslovima, koji su predviæeni sporazumom o kontra-
trgovini, øijim se odredbama ustanovçava ovakav mehanizam plaõaña. Banka po-
sebnim instrukcionim pismom dobija uputstva i uslove, pod kojima sredstva,  ko-
ja su na raøunu deponovana,  moÿe da isplati korisniku-kontrauvozniku. Ti se
uslovi, najøeåõe, odnose na ispuñeñe obaveze kontratrgovine. U zavisnosti od
odredbi iz sporazuma o kontratrgovini, banka õe isplatiti izvozniku (kontrau-
vozniku), pod uslovima predviæenim odredbama sporazuma o kontratrgovini i na-
loga iz instrukcionog pisma, i to onda kada bude zakçuøen  ugovor o kontraiz-
vozu ili onda kada bude izvråena  isplata za robu, koju je kontrauvoznik primio
po ugovoru o kontraizvozu. Sporazumom o kontratrgovini predviæaju se svi uslo-
vi buduõeg ugovora o blokiranom raøunu (blocked/escrow account agreement) koji
se zakçuøuje izmeæu banke i nalogodavca (jedna od ugovornih strana iz sporazuma
o kontratrgovini).

Drugi naøin blokiraña sredstava, kojima se vråi isplata po kontratrgo-
vinskom poslu je izdavañe tzv. ukråtenih dokumentarnih akreditiva (crossed let-
ters of credit). Po svojim obeleÿjima dokumentarni akreditiv (letter of credit) pred-
stavça jedno od najpouzdanijih i najkoriåõenijih sredstava za obezbeæeñe plaõa-
ña, koje podjednako uspeåno obezbeæuje zaåtitu obostranih interesa i potrebu
za sigurnoåõu ugovornih strana. Zbog sigurnosti koju pruÿa, kao i zbog raspro-
strañenosti  primene, dokumentarni  akreditiv se, øesto, slikovito naziva “ÿi-

lom kucavicom meæunarodne trgovine” (lifeblood of commerce).10) Mera sigurno-
sti, koju ugovornim stranama pruÿa mehanizam dokumentarnog akreditiva, utoli-
ko je veõa, jer se u odnose izmeæu ugovornih strana interpolira banka, kao treõi,

9. Engleski termin escrow account nije prevodiv. Escrow u common law-u predstavça insti-
tut sliøan ustanovi trust-a, na osnovu koga se odreæena suma novca, pravni dokument ili
menica ostavça na øuvañe treõem licu, koje nije ugovorna strana i nije pravno zain-
teresovano za sudbinu posla, da bi po isteku odreæenog roka ili po ispuñeñu odreæenih
uslova predmet escrow-a bio predat  licu, odreæenom osnovnim ugovorom. Vid. “Dictionary

of Law”, Pitman Publishing,1996, str.142.
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ugledan a nezavisni subjekt, nezainteresovan za sudbinu trgovaøke transakcije
(osnovnog ugovora, koji sadrÿi akreditivnu klauzulu), ali obavezan da plati ce-
nu za isporuøenu robu, ako su dokumenti, navedeni u akreditivu ispravni i ako
odgovaraju uslovima akreditiva.11) Prava i obaveze svih uøesnika u akreditivnoj
transakciji su na meæunarodnom planu regulisani tzv. Jednoobraznim pravilima
i obiøajima za dokumentarne akreditive izdatim od strane Meæunarodne trgo-
vaøke komore, i danas je na snazi peta revizija ovih pravila (MTK 500), koja se
primeñuje od 1994. god. 12)

Jedan od varijeteta dokumentarnog akreditiva predstavça mehanizam tzv.
ukråtenih akreditiva,  kojima se svaka od ugovornih strana obezbeæuje da õe dru-
ga ugovorna strana izvråiti obavezu plaõaña. U kontratrgovinskom poslu pri-
mena ukråtenih akreditva ima ogroman znaøaj, ne samo zbog funkcije obezbeæe-
ña plaõaña po svakom od ugovora, koji saøiñavaju kontratrgovinski posao, veõ i
zbog øiñenice da ovaj mehanizam predstavça i dodatno obezbeæeñe da õe osnovna
obaveza iz kontratrgovinskog posla - obaveza kontratrgovine biti ispuñena. Ka-

10. Istorija i funkcija dokumentarnog akreditiva na najboçi naøin su predstavçeni u jed-
noj odluci ameriøkog suda. Tako: “Stvoren kao sredstvo u funkciji meæunarodne trgo-

vine, dokumentarni akreditiv dovodi do smañeña rizika neisplate u sluøajevima kada

su kupci nepoznata lica u udaçenim podruøjima. Taj se ciç ostvaruje ukçuøivañem

poznate i solventne institucije (obiøno banke) koja vråi isplatu umesto stranog

kupca u kupoprodajnoj transakciji. Tipiøna transakcija, koja predstavça dokumentar-

ni akreditiv, ukçuøuje tri odvojena i nezavisna odnosa - baziøni ugovor o prodaji

izmeæu prodavca i kupca, sporazum izmeæu banke i ñenog klijenta (kupca) u kome banka

preuzima obavezu plaõaña po akreditivu, i najzad, odnos koji rezultira plaõañem banke

korisniku akreditiva (prodavac), pod pretpostavkom da su dokumenta prezentovana

banci u skladu sa uslovima iz akreditiva, koji su odreæeni od strane klijenta (nalogo-

davca). Karakteristiøno je da je obaveza banke da plati korisniku akreditiva  prima-

rna, direktna i potpuno nezavisna od bilo kog spora, koji moÿe nastati iz osnovnog

ugovora o prodaji.”  Videti, Voest - Alpine International Corp. v. Chase Manhattan Bank, 707
F. 2d 680 (1983), nav. prema Schaffer, Earle and Agusti “International Business Law and Its Envi-

ronment”, St. Paul, Minneapolis,1993,str.194.
11. Na osnovu akreditiva se akreditivna banka (issuing bank - banka izdavalac) obavezuje, da

po nalogu nalogodavca (applicant for the credit), na osnovu predviæenih dokumenta podnes-
enih u skladu sa dogovorenim uslovima, obavi plaõañe ili ovlasti drugu banku (confirm-

ing/paying bank - korespodentna banka) da obavi plaõañe treõem licu (beneficiary -
korisniku akreditva) ili po ñegovom nalogu (prenos akreditiva), ili da po nalogu nalo-
godavca sam ili uz pomoõ druge banke, plati, akceptira ili otkupi menicu (negotiation of

the draft) vuøenu od strane korisnika akreditiva, pod uslovom da je postupçeno u skladu
sa uslovima otvorenog akreditiva banke izdavaoca (akreditivna banka). Videti,
Vasiçeviõ M. ”Trgovinsko pravo”,nav. delo, str. 583-595 ;  Viåe o dokumentarnom akred-
itivu, Vukmir B. “Pravo meæunarodnih plaõaña“, Zagreb, 1997, str.56-83.; Schaffer,Earle
and Agusti “International Bisiness Law and Its Environment”, nav. delo, str.190-196. 

12. ”Uniform Customs and Practice for Documentary Credits”(UCP), ICC Publication, NO 500. Jed-
noobrazna pravila predstavçaju jednu od najprihvaõenijih kodifikacija nove lex merca-

toria, a ñena gotovo opåta primena (ukçuøujuõi, primera radi i NR Kinu) zasniva se na
dugogodiåñoj (prva verzija pravila doneta je joå 1933.god.) i opåteprihvaõenoj bankar-
skoj praksi.
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ko funkcioniåe mehanizam ukråtenih dokumentarnih akreditiva u kontratrgo-
vinskom poslu? 

 U kontratrgovinskom poslu u kome strane ÿele da se obezbede da õe sred-
stva isplaõena na osnovu isporuke u jednom smeru biti iskoriåõena na naøin
predviæen sporazumom o kontratrgovini,  uvoznik otvara neopozivi akreditiv
kod banke u svojoj zemçi, koji pokriva isplatu po izvoznom poslu (tzv. “izvozni
akreditiv”). Izdavañe akreditiva po prvom poslu, sluÿi kao jedan od uslova za
otvarañe akreditiva po drugom, kontraizvoznom poslu (tzv. “kontraizvozni
akreditiv”). Na osnovu naloga ugovornih strana, sredstva iz  prvog akreditiva se
potom blokiraju, sve do prezentacije ugovorenih dokumenata. Pored uobiøajenih
dokumenta, koja se moraju prezentovati banci da bi ona izvråila isplatu, spora-
zumom o kontratrgovini i akreditivom se predviæa da õe uslov isplate biti zak-
çuøeni ugovor o kontraizvozu ili otvarañe akreditiva po kontraizvoznom po-
slu, kao dokaz da je obaveza kontratrgovine ispuñena. Sa druge strane, isplata po
drugom tzv. kontraizvoznom akreditivu moguõa je po prezentaciji dokumenata,
kojim se dokazuje da su sredstva iz prvog, izvoznog  akreditiva upotrebçena da bi
se pokrilo plaõañe po drugom, kontraizvoznom akreditivu.

Ovim mehanizmom plaõaña se ugovorne strane iz ugovora o snabdevañu u obr-
nutim smerovima  obezbeæuju, ne samo da õe isplata od strane akreditivne banke
uslediti tek nakon uredne isporuke, veõ putem blokiraña sredstava iz izvoznog
akreditiva i prenosa isplate sa izvoznog na kontraizvozni akreditiv dobijaju
obezbeæeñe da õe i obaveza kontratrgovine biti ispuñena saglasno sporazumu o
kontratrgovini. Specifiønost kontratrgovinskog posla dovodi do toga da i me-
hanizam plaõaña putem ukråtenih akreditiva dobija u ovim poslovima jednu sa-
svim specifiønu funkciju. Uslovçavañe isplate po prvom, izvoznom akrediti-
vu prezentacijom dokumenta koji dokazuje da je obaveza kontratrgovine ispuñena
na ugovoreni naøin, dokumentarni akreditiv dobija u kontratrgovinskom poslu,
ne samo funkciju sredstva za obezbeæeñe plaõaña, veõ postaje i sredstvo za obez-
beæeñe izvråeña ugovornih obaveza. 

Pravni vodiø navodi i moguõnost, po kojoj se ugovorne strane mogu saglasiti
(sporazumom o kotratrgovini) da kontraizvozni dokumentarni akreditiv treba
da bude izdat pre izdavaña izvoznog akreditiva.13)  U tom sluøaju izdavañe kon-
traizvoznog akreditiva predstavça znaøajno obezbeæeñe za kontraizvoznika da

13. U kontratrgovinskoj praksi se ova moguõnost, po kojoj se najpre vråi isplata po osnovu
obaveze kontratrgovine, naziva “kupovinom unapred” (advanced purchase). Kod ovog obli-
ka, u kome se javçaju najøeåõe sporazumi o reciproønim prodajama (kontrakupovina), na-
jpre se izvråava obaveza plaõaña po ugovoru o kontraizvozu, a tek potom uvoznik iz
prvog posla ima obavezu da plati za robu isporuøenu po prvom, izvoznom poslu. Ratio

ovakvog mehanizma plaõaña, je da se kroz sredstva ostvarena  kontraizvozom  omoguõi
kupcu iz prvog ugovora da finansira svoj uvoz. Osim toga, ova tehnika plaõaña pruÿa
uvozniku/kontraizvozniku maksimalnu garanciju, da õe druga ugovorna strana izvråiti
svoju obavezu kontratrgovine, øime se izmeæu ugovornih strana stvara odnos posebnog
povereña. 
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õe kontraizvozni ugovor biti zaista zakçuøen (ukoliko je to bio ñegov osnovni
motiv zakçuøivaña izvoznog ugovora, u kome se kontraizvoznik nalazio na stra-
ni kupca).  Sa druge strane, interesi izvoznika (prodavca iz prvog posla)  koji je
pristao da najpre otvori kontraizvozni akreditiv, pre izdavaña izvoznog akre-
ditiva, mogu se zaåtiti tako åto õe se strane sporazumeti da õe isplata po kon-
traizvoznom akreditivu biti moguõa samo po prezenataciji dokumenata, kojima
se dokazuje da je izdat i izvozni dokumentarni akreditiv.14)

Pravni vodiø takoæe predviæa da nalog uvoznika za otvarañe dokumentarnog
akreditiva, pored drugih dokumenata potrebnih za isplatu po akreditivu, treba
da sadrÿe i neopozivi nalog izvoznika da  sredstva iz izvoznog akreditiva  treba
da pokriju kontraizvozni dokumentarni akreditiv. Sa druge strane, nalog za ot-
varañe kontraizvoznog akreditiva (koji daje prvobitni prodavac/kontrauvoznik
iz drugog posla) treba da sadrÿi naznaku da õe isplata po tom akreditivu biti
izvråena koriåõeñem sredstava sa izvoznog akreditiva.15)

Ne samo da je potreba za koriåõeñem dokumentarnog akreditiva dovela do
preobraÿaja bartera u tzv. paralelni barter, a potom dovela i do nastanka “pra-
vih” kontratrgovinskih poslova, veõ je i sam kontratrgovinski posao uticao, pre
svega zbog svoje specifiøne kauze, na to, da i dokumentarni akreditiv dobije u
ovim poslovima nove funkcije. Mehanizam ukråtenih akreditiva ima, ne samo
funkciju sredstva za obezbeæeñe plaõaña, kao åto je to sluøaj  sa akreditivom
kod  drugih  ugovora, veõ akreditiv u kontratrgovinskom poslu dobija i funkciju
sredstva za obezbeæeñe izvråeña obaveze kontratrgovine, koja je diferentia speci-
fica  kontratrgovinskog posla. 

c) Prebijañe ( kompenzacija- set-off) uzajamnih zahteva za plaõañem

Na osnovu sporazuma ugovornih strana u kontratrgovinskom  poslu moguõe je
da do plaõaña u novcu i ne dolazi, veõ da se uzajamna potraÿivaña ugovornih
strana meæusobno prebiju (kompenziraju). Pravni vodiø upotrebçava termin set-
off, koji se odnosi na institut engleskog prava, koji je sliøan, ali ne i identiøan
pojmu prebijaña (kompenzacije) sa pravnog podruøja civil law-a.16) Ukoliko izme-
æu vrednosti isporuke iz prvog i drugog ugovora postoji razlika u vrednosti, ta
õe razlika biti izjednaøena isplatom u novcu ili dodatnim isporukama robe.
Ovaj naøin plaõaña u kontratrgovinskom poslu, prema autorima Pravnog vodi-
øa, moÿe se koristiti kada postoji po jedna isporuka u svakom od smerova, ili ka-
da su izmeæu ugovornih strana ugovorene mnogobrojne isporuke u duÿem vremen-
skom periodu. Naravno da strane, sporazumom o kontratrgovini moraju da ugovore

14. U literaturi se mogu naõi primeri funkcionisaña mehanizma ukråtenih akreditiva,
kojima se opisuje svaki korak u ovoj transakciji. Tako, Santamaria A. “Countertrade”, nav.
rad, str.56-57. 

15. Videti, Legal Guide, Chapter VIII, str.100.
16. Videti, Legal Guide, Chapter VIII, str.101. kao i fusnostu br. 528 u  ovom radu. Viåe o

tome, Ellington P. “Compensation contracts and sett-off in English lañ”, nav. rad, str. 225-228.
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naøin praõeña i øuvaña podataka o isporukama, kroz poseban raøun koji se u
Pravnom vodiøu naziva set-off  raøunom  (kompenzacioni raøun/set-off account). 17)

Ugovarañe prebijaña uzajmnih zahteva za plaõañem, predstavça samo jedan
od moguõih mehanizama plaõaña u kontratrgovinskom poslu. I pored kompenza-
cionih efekata koje, u sluøaju da su ugovorne strane ugovorile prebijañe reci-
proønih plaõaña, dobija konkretan kontratrgovinski posao, time se ne utiøe na
obavezu kontratrgovine koja obeleÿava pravnu prirodu svakog kontratrgovin-
skog posla. 18)
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Mechanism of Different Payment Methods in International Countertrade 

Transactions

Summary

International countertrade transaction is the generic term which denotes multicon-
tractual arrangement which consits from two (or more) conditioned and mutual linked
supply contracts in two directions. Those transactions evolved from barter contract, thro-
ugh the metamorphosis of contractual structure and consideration of parallel barter tran-
saction including countertrade commitment. Countertrade commitment is diferentia spe-
cifica of any countertrade arrangements and it expresses through the obligation of the sel-
ler from the first supply contract to conclude (and perform) future contract. Seller (expor-
ter-counterimporter) commits himself to conclude future supply contract in opposite di-
rection, where he will buy goods or services from buyer (importer-counterexporter) or he
will make another specific actions on behalf of the buyer. Content of countertrade com-
mitment defines variety of countertrade transactions (counterpurchase, buy-back, offset).
Article gives survey of fulfillment of payment obligations from countertrade transactions,
which denotes differences between countertrade and compensation transactions. Com-
pensation (set-off) of mutual claims for payment from two supply contracts in countertra-
de transactions is one of more possible payment methods in those arrangements. Com-

17. Ovaj raøun moÿe voditi banka ili same ugovorne strane, a po drugom pristupu, radi se o
dva raøuna na kojima se izraÿavaju potraÿivaña i dugovaña svake od ugovornih strana.
Ove raøune moÿe da vodi jedna banka, dok i se raøuni mogu voditi i od strane dve banke,
jedan raøun u banci u zemçi jedne ugovorne strane, i drugi u banci u zemçi druge ugo-
vorne strane. U ovom drugom sluøaju izmeæu banaka se zakçuøuje meæubankarski sporazum
o voæeñu kompenzacionog raøuna. Legal Guide, Chapter VIII, str.101-102.  

18. Kompenzacija kao naøin plaõaña ne meña pravnu prirodu i suåtinu kontratrgovinskog
posla. Primera radi, prodaja sa obroønim otplatama cene, i daçe ostaje po svojoj pravnoj
prirodi ugovor o prodaji, i ne pretvara se u neki drugi pravni posao, na primer u ugovor
o kreditu. 
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pensation is not ratio and causa efficiens of countertrade transactions than a possible ef-
fect of those arrangements.

Key words: countertrade transactions, supply contracts, countertrade commitment,
compensation transaction, retention of funds, blocking of funds, set-off of countervailing
claims for payment


